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1. INTRODUCTION

Economic inequality, defined as the uneven distribution of resources and income within a society, has long been 
recognized as a fundamental challenge in developing countries. This disparity not only undermines social jus-
tice and equitable wealth distribution but also exerts profound indirect effects on international trade relations 
and trade dependence. Trade dependence, which refers to a country’s economic interactions through exports 
and imports, serves as a critical mechanism for integration into the global economy and achieving sustainable 
growth. However, economic inequality can act as a significant barrier to optimizing trade potential. In devel-
oping nations, inequality often restricts access to financial resources, technology, and essential infrastructure, 
thereby weakening the competitive capacity of economic entities. This vulnerability can make these economies 
more susceptible to global fluctuations. Moreover, inequality may negatively influence trade policies, exacerbat-
ing economic instability and reducing a country’s ability to strengthen its position in international markets and 
foster effective trade relationships.
Conversely, trade dependence can reciprocally impact economic inequality. If not managed to account for the 
interests of diverse economic groups, it may intensify existing disparities and widen class gaps. Thus, under-
standing the complex, bidirectional relationship between economic inequality and trade dependence is of para-
mount importance. Societies plagued by severe inequalities typically experience reduced public welfare, height-
ened social tensions, and limited economic opportunities for various groups. This not only hinders economic 
growth but also diminishes labor productivity and escalates social costs (Eskandari et al., 2020: 198). Trade de-
pendence, as a key factor in economic development and stability, indicates the extent of a country’s interactions 
with others via imports and exports. In developing countries, enhancing international trade can spur economic 
growth and bolster productive infrastructure; however, excessive reliance on imports may expose these nations 
to external shocks. These two variables—inequality and trade dependence—interact directly and indirectly, play-
ing a vital role in shaping economic and social dynamics (Sepehrdoust et al., 2020: 233).
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Economic inequality can directly and indirectly affect trade dependence. On one hand, it impedes the develop-
ment of productive and export capacities. In nations with unjust income and wealth distribution, low-income 
strata are deprived of access to economic resources, educational opportunities, and entrepreneurial facili-
ties. These limitations reduce labor and capital productivity, ultimately diminishing national competitiveness in 
global markets (Karimi Moughari, 2020: 222). On the other hand, countries with severe economic inequality may 
become more reliant on importing goods and services to meet domestic needs. In some developing countries, 
low-income groups may prefer foreign goods due to lower prices or varying quality, while in others, domesti-
cally produced items might be more affordable owing to easier access or government support. Local producers 
often face challenges in competing with foreign products due to insufficient investment, weak infrastructure, 
or low demand. These conditions vary by commodity type and each country’s economic characteristics. Con-
sequently, such nations become increasingly dependent on imports of essential and industrial products. Fur-
thermore, severe economic inequalities can lead to political and social instability, which typically erodes foreign 
investor confidence and weakens international trade relations, potentially reducing exports and heightening 
import dependence. Overall, economic inequality, by creating structural and social constraints, plays a negative 
role in forming sustainable and profitable trade relationships for developing countries (Saberi far, 2020: 157).
Despite extensive research on economic inequality and its effects on growth and development, the relationship 
between economic inequality and trade dependence remains underexplored. Most existing studies focus on 
how international trade influences economic inequality, examining how trade and globalization can increase or 
decrease internal disparities. However, the reverse impact—how economic inequality affects countries’ trade de-
pendence—has received less precise analysis. Many researches address direct links between inequality and pov-
erty, economic growth, and wealth distribution, but the role of inequality in shaping trade policies, international 
trade interactions, and import-export structures is less emphasized. Moreover, studies predominantly center on 
developed countries, leaving the effects in developing nations—facing challenges like political and social instabil-
ity—largely unknown. Additionally, the influence of economic inequality on the stability and resilience of trade 
relations among countries, especially amid economic crises and global transformations, has been understudied. 
These research gaps highlight the necessity of investigating economic inequality’s impact on trade dependence, 
particularly in developing countries, potentially offering novel insights into international economics.
Given that economic inequality and trade dependence are pivotal in determining countries’ economic develop-
ment paths, analyzing their interrelationship is highly significant. Inequality, by creating barriers to equitable 
access to resources and opportunities, can limit productive and export capacities, pushing nations toward 
greater import reliance. Trade dependence may also amplify economic and political instability, adversely af-
fecting sustainable development. This study aims to bridge this research gap by conducting a more precise 
examination. It enables a deeper understanding of economic inequality’s role in shaping trade dependence and 
proposes effective policy strategies to reduce dependence and enhance economic development in developing 
countries. The study’s importance lies not only in advancing scientific knowledge about the inequality-trade de-
pendence nexus but also in providing useful tools for economic policymaking to mitigate economic vulnerability 
and boost domestic production. Designed to offer novel and practical insights for policymakers and economic 
researchers, this research focuses on existing inequalities to formulate more sustainable trade strategies for 
growth and development.
This study innovates in several aspects: employing the VAR model to analyze dynamic and temporal interactions 
between economic inequality and trade dependence; interpreting results to offer policy recommendations for 
reducing inequality and strengthening sustainable trade dependence; and utilizing global data from WDI and 
central bank reports to enhance analysis credibility and enable cross-country comparisons.
The research is organized into five sections. The first introduces the topic and explains the importance of 
examining the relationship between economic inequality and trade dependence. The second reviews prior re-
search and related theories on economic inequality and international trade. The third details data collection and 
analysis methods, including preliminary tests, the VAR model, and statistical tools. The fourth presents modeling 
results and examines the link between economic inequality and trade dependence in selected countries. The 
fifth summarizes key findings, offers policy recommendations for selected countries, and suggests avenues for 
future research.
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2. PURPOSE

The primary purpose of this study is to investigate the impact of economic inequality on trade dependence in 
developing countries over the period from 2013 to 2023. By employing quantitative methods and the vector 
autoregressive (VAR) model, the research aims to analyze the relationships between key variables. Data on eco-
nomic inequality and trade dependence were sourced from reliable international databases, such as the World 
Development Indicators (WDI) and economic reports from central banks of selected countries. The study first 
identifies long-term relationships using the Johansen cointegration test. It then examines the effects of shocks 
from economic inequality on trade dependence via impulse response functions (IRFs) and uses variance decom-
position to clarify each variable’s contribution to fluctuations in others.
The results indicate that economic inequality has a significant and notable impact on trade dependence in de-
veloping countries, varying based on each country’s specific economic conditions and the studied time period. 
By providing scientific and documented results, this study offers valuable insights for economic policymakers 
to reduce inequality and foster more sustainable and balanced trade dependence through appropriate policies.
This research addresses a critical gap in the literature, where most studies emphasize trade’s effects on inequal-
ity, but the inverse—inequality’s influence on trade dependence—remains underexplored, especially in develop-
ing contexts. It seeks to enhance understanding of how inequality shapes trade policies, international interac-
tions, and import-export structures, ultimately aiding in the formulation of strategies to mitigate vulnerabilities 
and promote equitable growth.

3. METHODOLOGY

This research examines the impact of economic inequality on trade dependence in developing countries. It is 
based on the theoretical framework from Muhammad Tariq Majeed’s (2013) study, “Inequality, Trade and Devel-
opment: Evidence from Developing Countries,” which shows that trade’s effects on economic inequality depend 
on countries’ development stages. Accordingly, a model was designed to analyze economic inequality’s influence 
on trade dependence, incorporating other relevant economic variables.
The model is specified as:
TD = f(IHDI, GDP, Govexp, Inf)

Where:
•	 TD: Trade dependence, defined as the ratio of total exports and imports to GDP (Trade/GDP), indicating a 

country’s integration into international trade.
•	 IHDI: Economic inequality, a modified version of the Human Development Index (HDI) that accounts for in-

equality in the distribution of health, education, and living standards.
•	 GDP: Gross domestic product, a measure of economic size and production level, defined per capita or in 

total, representing economic capacity and development.
•	 Govexp: Government expenditures as a percentage of GDP, indicating government activity in the economy.
•	 Inf: Inflation, the annual percentage change in general price levels, derived from the Consumer Price Index 

(CPI), reflecting economic stability.

The selected independent variables cover key factors influencing trade dependence. This definition strengthens 
the research’s conceptual model and sets the stage for precise analysis using the panel VAR model. The panel 
VAR serves as the primary model, capable of analyzing dynamic relationships between endogenous and exog-
enous variables. Additional analyses, such as impulse response functions, variance decomposition, and Granger 
causality tests, deepen the examination of variable interrelations.
The study population comprises the United Arab Emirates, Egypt, Iran, Iraq, Oman, and Jordan from 2013 to 
2023. These countries were selected due to similar development levels and geographic location in the Middle 
East and North Africa. Data for economic indicators were gathered from reputable international databases. The 
research hypotheses are:

Encyclopedia of Economic Law JournalHomepage: https://lawecon.um.ac.ir

https://lawecon.um.ac.ir


43

•	 Economic inequality negatively affects trade dependence in developing countries. Countries with higher ine-
quality exhibit less stability in international trade relations and greater vulnerability to external economic shocks.

4. FINDINGS

This section presents descriptive statistics for key variables across all countries and analyzes their characteris-
tics over the study period. The data were collected for various economic and social variables. Table 1 provides 
descriptive statistics, including mean, standard deviation, minimum, maximum, and median for each primary 
variable across all countries.
The average per capita GDP in the studied countries is 3.90, indicating a relatively high level, ranging from 3.52 
to 4.66, reflecting notable economic differences globally. The average government expenditure as a percentage 
of GDP is 15.58, suggesting relatively high government consumption compared to GDP, with values ranging from 
7.27% to 26.52%, indicating diverse fiscal policies. The average Inequality-adjusted Human Development Index 
(IHDI) is 22.79, highlighting broad differences in human development and socio-economic inequalities, with 
fluctuations underscoring internal disparities.
The average inflation rate is 7.36%, varying widely from -2.08% to 43.49%, showing severe inflationary volatil-
ity in some countries and relative stability in others. The average trade dependence is 83.94%, indicating high 
reliance on international trade, ranging from 29.86% to 176.93%, revealing significant trade diversity among 
countries.
From these descriptive statistics, the studied countries exhibit notable economic and social differences. For 
instance, higher per capita GDP countries are more sensitive to inflationary fluctuations and government con-
sumption changes. Nations with higher trade-to-GDP ratios show greater dependence on international trade 
relations, impacting their economic policies.
The panel VAR model was used to analyze relationships among variables over time and across countries. It is 
a powerful tool for examining dynamic interactions and mutual dependencies among key economic variables, 
particularly per capita GDP, government expenditure, IHDI, inflation, and international trade. The panel VAR 
model is defined as:
Y_{it} = \sum_{k=1}^{p} A_k Y_{i,t-k} + \epsilon_{it}
Where Y_{it} is the vector of model variables for country i at time t, A_k is the coefficient matrix for lag k, p 
is the number of lags (determined by criteria like AIC or BIC), and \epsilon_{it} is the random error, assumed 
independent, homoscedastic, and normally distributed.
The unit root test, a key step in panel data analysis, assesses variable stationarity using the Im, Pesaran, and Shin 
(IPS) test. The null hypothesis assumes a unit root (non-stationary), while the alternative indicates stationarity. 
To reject the null, the test statistic must be sufficiently negative with a p-value < 0.05. Results from Table 2 show:

•	 Per capita GDP: IPS statistic -3.45, p=0.002 (stationary).
•	 Government expenditure: p=0.005 (stationary).
•	 IHDI: IPS -1.95, p=0.052 (marginally stationary).
•	 Inflation: p=0.001 (stationary).
•	 Trade: p=0.004 (stationary).

For VAR estimation, optimal lag selection is crucial to accurately capture variable dynamics without overfitting. 
Information criteria (AIC, SC, HQ) were used, with the minimum value indicating the optimal lag. Table 3 shows 
lag 1 as optimal, agreed upon by all criteria.
Panel cointegration tests (Pedroni, Kao, Phillips-Perron) examine long-term relationships. Significant statistics 
reject the null of no cointegration. Table 4 results confirm long-term relationships among variables.
Now, analyzing IRFs and variance decomposition to assess shock effects on system dynamics and each variable’s 
role in explaining others’ changes.
For IRFs (Chart 1):
•	 Shock to IHDI: Increases IHDI initially (0.56), with negative effects from trade and inflation later; positive but 
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weaker in long term (periods 9-10).
•	 Shock to trade: Strongest initial impact on GDP and IHDI (positive); negative on GDP and IHDI in periods 3-5; 

diminishes but persists in GDP and inflation.
•	 Shock to GDP: Positive on GDP (0.008), negative on IHDI and trade initially; reduces with more fluctuations.
•	 Shock to Govexp: Positive on GDP and inflation early; less noticeable later.
•	 Shock to inflation: Affects GDP and trade notably; negative on IHDI and trade; mostly negative on GDP and 

IHDI in periods 6-10, positive on inflation.

Trade and inflation are most shock-affected, showing oscillatory responses. IHDI and GDP show less impact, 
with early positives. Long-term effects persist more in trade and inflation.
Variance decomposition (Charts 2-6) analyzes shock effects across periods 1-10 for IHDI, Trade, GDP, Govexp, Inf.

•	 Period 1: IHDI shocks minimal; trade shocks affect GDP and Govexp most; GDP shocks on itself, Govexp, Inf; 
Govexp on GDP, Inf; inflation on GDP, Govexp.

•	 Period 2: IHDI shocks on Trade, GDP; trade on Trade, GDP; GDP on GDP, Govexp; Govexp on GDP, Govexp; 
inflation on Trade, Inf.

•	 Period 3: Similar patterns, with IHDI on Trade, GDP; trade on GDP, Inf; etc.
•	 Periods 4-5: Consistent focus on GDP and Govexp from most shocks.
•	 Across periods, GDP and Govexp are highly shock-impacted; Trade and Inf influenced by GDP shocks; IHDI 

less so, except early.

5. CONCLUSION

Based on the analyses, including the VAR model, IRFs, and variance decomposition, the results indicate a nega-
tive relationship between economic inequality and trade dependence in developing countries. The findings con-
firm the first hypothesis: economic inequality negatively impacts trade dependence. Shocks to inequality (IHDI) 
show no direct short-term trade effects but lead to negative changes in trade and economic variables later, 
indicating reduced trade dependence and lower international trade stability in developing countries. The sec-
ond hypothesis is also supported: higher-inequality countries are more vulnerable to external economic shocks, 
reducing their ability to maintain stable trade relations and exposing them to greater economic fluctuations.
IRF analyses reveal that shock effects vary over time, creating more volatility in trade and inflation. Variance 
decompositions show significant impacts on GDP and government expenditures, with IHDI exerting more influ-
ence initially, diminishing over time.
In conclusion, economic inequality not only negatively affects trade dependence in developing countries but 
also reduces trade relation stability and increases vulnerability to economic shocks. These findings are crucial 
for economic and trade policymakers, emphasizing the need to reduce inequality as a key factor in strengthen-
ing trade relations and improving economic stability.
Policy recommendations include: strengthening inequality-reduction policies through redistributive measures 
like enhanced access to health, education, and finance; developing export sectors and reducing import depend-
ence via domestic production support, infrastructure improvements, and innovation; bolstering resilient eco-
nomic policies against global shocks by diversifying economies and strengthening local industries; promoting 
foreign investment and trade through better business environments; enhancing workforce education and skills 
for global competitiveness; innovating fiscal and monetary policies to support SMEs and financial systems; and 
fostering regional/international cooperation via trade agreements and barrier reductions.
Implementing these can help developing countries reduce inequality, strengthen international trade, and en-
hance economic/trade stability against global fluctuations.

Keywords: Economic inequality, trade dependence, vector autoregressive model (VAR).
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تأثیر نابرابری اقتصادی بر وابستگی تجاری در کشورهای ...

چکیده
در  توسعه  حال  در  کشورهای  در  تجاری  وابستگی  بر  اقتصادی  نابرابری  تأثیر  بررسی  به  تحقیق  این 

روش هــای کمی و مدل  از  متغیرها،  میان  روابــط  تحلیل  به منظور  است.  پرداخته  تا 1402  زمانی 1392  بازه 

از  تجاری  وابستگی  و  اقتصادی  نابرابری  با  مرتبط  داده هــای  استفاده شده است.   )VAR( بــرداری  خودرگرسیونی 

منابع معتبر بین المللی، از جمله شاخص های توسعه جهانی )WDI( و گزارشهای اقتصادی بانک های مرکزی کشورهای 

منتخب، جمع آوری گردیده است. در مرحله اول، با بهره گیری از آزمون هم انباشتگی جوهانسن، ارتباطات بلندمدت 

میان متغیرها شناسایی شد. سپس، با استفاده از توابع واکنش آنی )IRF(، تأثیر شوک های ناشی از نابرابری اقتصادی 

بر وابستگی تجاری مورد تجزیه و تحلیل قرار گرفت و از تجزیه واریانس برای شفاف سازی سهم هر یک از متغیرها در 

نوسانات سایر متغیرها استفاده شد. نتایج این پژوهش نشان می دهد که نابرابری اقتصادی تأثیر معنادار و قابل توجهی 

بر وابستگی تجاری کشورهای در حال توسعه دارد و این تأثیر بسته به شرایط اقتصادی خاص هر کشور و دوره زمانی 

برای  را  ارزشمندی  بینش های  مستند،  علمی و  نتایج  ارائــه  با  مطالعه  این  باشد.  متفاوت  است  ممکن  بررسی،  مورد 

سیاست گذاران اقتصادی فراهم می آورد تا بتوانند با تدوین سیاست های مناسب، نابرابری اقتصادی را کاهش دهند 

و وابستگی تجاری پایدار و متعادل تری را ایجاد نمایند.

دریافت: 22-10-1403  |  بازنگری: 09-05-1404  |  پذیرش: 06-08-1404  |   انتشار: 1404-12-10
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1. مقدمه

اثرات منفی قابل توجهی بر روی رشد و  ناعادلانه منابع و درآمدها در جامعه است که می تواند  نابرابری اقتصادی به معنای توزیع 

پیشرفت اقتصادی بگذارد. نابرابری اقتصادی به عنوان یکی از معضلات اساسی کشورهای در حال توسعه، تأثیرات عمیق و گسترده ای 

بر جنبه های اقتصادی، اجتماعی و سیاسی این کشورها دارد. این نابرابری نه تنها به کاهش عدالت اجتماعی و توزیع ناعادلانه ثروت 

منجر می شود، بلکه می تواند به طور غیرمستقیم بر روابط تجاری بین المللی و وابستگی های تجاری این کشورها تأثیر بگذارد. وابستگی 

تجاری، که به معنای تعاملات اقتصادی کشورها از طریق صادرات و واردات است، یکی از ابزارهای اساسی برای ادغام در اقتصاد جهانی 

و دستیابی به رشد پایدار به شمار می آید. اما نابرابری اقتصادی می تواند به عنوان مانعی جدی در بهره برداری بهینه از ظرفیت های تجاری 

عمل کند. در کشورهای در حال توسعه، نابرابری اقتصادی می تواند با محدود کردن دسترسی به منابع مالی، فناوری و زیرساخت های 

تغییرات جهانی  برابر  در  را  این کشورها  اقتصاد  است  این وضعیت ممکن  کند.  را تضعیف  اقتصادی  بنگاه های  رقابتی  توان  لازم، 

آسیب پذیرتر سازد. افزون بر این، نابرابری می تواند بر سیاست های تجاری تأثیر منفی گذاشته و بی ثباتی اقتصادی را تشدید کند. بدین 

ترتیب، ظرفیت این کشورها برای تقویت موقعیت خود در بازارهای بین المللی و ایجاد روابط تجاری مؤثر به شدت کاهش می یابد. از 

سوی دیگر، وابستگی تجاری نیز می تواند تأثیرات متقابلی بر نابرابری اقتصادی داشته باشد. اگر این وابستگی به گونه ای مدیریت نشود 

که منافع گروه های مختلف اقتصادی را در نظر بگیرد، ممکن است نابرابری موجود را تشدید کرده و فاصله طبقاتی را افزایش دهد. 

بنابراین، فهم رابطه پیچیده و دوسویه میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری از اهمیت بالایی برخوردار است.

نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری به عنوان دو عنصر کلیدی در تحلیل فرایند توسعه اقتصادی کشورها، به ویژه کشورهای در حال 

توسعه، اهمیت زیادی دارند. جوامعی که با نابرابری های شدید روبرو هستند، معمولًاً با کاهش سطح رفاه عمومی، افزایش تنش های 

اجتماعی و محدودیت های فرصت های اقتصادی برای گروه های مختلف مواجه می شوند. این وضعیت نه تنها مانع از رشد اقتصادی 

می شود، بلکه بهره وری نیروی کار را کاهش داده و هزینه های اجتماعی را افزایش می دهد. )Eskandari et al, 2020: 198( از طرف 

دیگر، وابستگی تجاری به عنوان یک عامل اساسی در توسعه و پایداری اقتصادی کشورها مطرح است. این وابستگی به میزان تعاملات 

تجاری یک کشور با سایر کشورها و میزان وابستگی به واردات و صادرات اشاره دارد. در کشورهای در حال توسعه، افزایش تعاملات 

تجاری بین المللی می تواند به رشد اقتصادی و تقویت زیرساخت های تولیدی کمک کند؛ اما وابستگی بیش از حد به واردات ممکن 

است این کشورها را در برابر شوک های خارجی آسیب پذیر سازد. این دو متغیر به صورت مستقیم و غیرمستقیم بر یکدیگر تأثیر 

گذاشته و نقشی حیاتی در شکل دهی به دینامیک های اقتصادی و اجتماعی ایفا می کنند. )Sepehrdoust et al, 2020: 233( بنابراین، 

بررسی تأثیر نابرابری اقتصادی بر وابستگی تجاری به ما کمک می کند تا درک بهتری از چگونگی تعامل این متغیرها و تأثیرات آن ها بر 

توسعه اقتصادی و پایداری اجتماعی در کشورهای در حال توسعه پیدا کنیم. نابرابری اقتصادی می تواند به طور مستقیم و غیرمستقیم 

بر وابستگی تجاری کشورها تأثیر بگذارد. از یک سو، نابرابری به عنوان مانعی برای توسعه ظرفیت های تولیدی و صادراتی عمل می کند. 

در کشورهایی که توزیع درآمد و ثروت ناعادلانه است، اقشار کم درآمد جامعه از دسترسی به منابع اقتصادی، فرصت های آموزشی و 

امکانات کارآفرینی محروم می مانند. این محدودیت ها موجب کاهش بهره وری نیروی کار و سرمایه شده و در نهایت توان رقابتی کشور 

)Karimi Moughari, 2020: 222( .را در بازارهای بین المللی کاهش می دهد

از سوی دیگر، کشورهایی که با نابرابری اقتصادی شدید مواجه هستند، ممکن است بیشتر به واردات کالاها و خدمات برای تأمین 

نیازهای داخلی وابسته شوند. در برخی کشورهای در حال توسعه، اقشار کم درآمد ممکن است به دلیل قیمت های پایین تر یا کیفیت 

متفاوت، به خرید کالاهای خارجی تمایل بیشتری داشته باشند، در حالی که در برخی دیگر، کالاهای تولید داخلی به دلیل دسترسی 

دلیل کمبود سرمایه گذاری،  به  اغلب  این کشورها  در  تولیدکنندگان محلی  دولتی مقرون به صرفه تر هستند.  یا حمایت های  آسان تر 

زیرساخت های ضعیف، یا تقاضای پایین، در رقابت با محصولات خارجی با چالش مواجه می شوند. این شرایط بسته به نوع کالا و 

ویژگی های اقتصادی هر کشور می تواند متفاوت باشد. بنابراین، این کشورها بیشتر به واردات محصولات اساسی و صنعتی وابسته 

خواهند شد. همچنین، نابرابری های شدید اقتصادی می تواند منجر به ناپایداری سیاسی و اجتماعی شود. این ناپایداری ها معمولًاً 

با سایر کشورها می شوند که خود می تواند منجر به کاهش  موجب کاهش اعتماد سرمایه گذاران خارجی و تضعیف روابط تجاری 
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صادرات و افزایش وابستگی تجاری به واردات گردد. به طور کلی، نابرابری اقتصادی با ایجاد محدودیت های ساختاری و اجتماعی، 

)Saberi far, 2020: 157( .نقش منفی در شکل دهی به روابط تجاری پایدار و سودآور برای کشورهای در حال توسعه ایفا می کند

با وجود تحقیقات گسترده در زمینه نابرابری اقتصادی و تأثیرات آن بر رشد و توسعه اقتصادی، رابطه بین نابرابری اقتصادی و وابستگی 

تجاری هنوز به طور کامل مورد بررسی قرار نگرفته است. بیشتر مطالعات موجود بر چگونگی تأثیر تجارت بین المللی بر نابرابری اقتصادی 

تمرکز دارند و بررسی می کنند که چگونه تجارت و جهانی سازی می توانند به افزایش یا کاهش نابرابری در داخل کشورها منجر شوند. 

اما تأثیر معکوس، یعنی اینکه نابرابری اقتصادی چگونه بر وابستگی تجاری کشورها تأثیر می گذارد، کمتر به طور دقیق مورد تحلیل 

قرار گرفته است. بسیاری از پژوهش ها به روابط مستقیم میان نابرابری اقتصادی و فقر، رشد اقتصادی و توزیع ثروت پرداخته اند؛ اما 

نقش نابرابری در شکل دهی به سیاست های تجاری، تعاملات تجاری بین المللی و ساختار واردات و صادرات کمتر مورد توجه قرار گرفته 

است. همچنین، تحقیقات موجود عمدتاًً بر کشورهای توسعه یافته متمرکز بوده و تأثیرات این رابطه در کشورهای در حال توسعه که با 

چالش های مختلفی همچون ناپایداری سیاسی و اجتماعی مواجه هستند، هنوز به خوبی شناخته نشده است. علاوه بر این، تأثیر نابرابری 

اقتصادی بر پایداری و استحکام روابط تجاری میان کشورها، به ویژه در شرایط بحران های اقتصادی و تحولات جهانی، از جمله مسائلی 

است که تا کنون کمتر به آن پرداخته شده است. این خلأهای پژوهشی نشان دهنده ضرورت بررسی تأثیر نابرابری اقتصادی بر وابستگی 

تجاری، به ویژه در کشورهای در حال توسعه، می باشد و می تواند به ارائه بینش های نوین در عرصه اقتصاد بین الملل کمک کند. با توجه 

به اینکه نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری دو عامل کلیدی در تعیین مسیر توسعه اقتصادی کشورها به شمار می روند، تحلیل رابطه 

میان این دو متغیر از اهمیت بالایی برخوردار است. نابرابری اقتصادی با ایجاد موانع برای دسترسی عادلانه به منابع و فرصت های 

اقتصادی، می تواند ظرفیت های تولیدی و صادراتی کشورها را محدود کرده و آن ها را به سمت وابستگی بیشتر به واردات سوق دهد. 

همچنین، وابستگی تجاری می تواند منجر به تشدید ناپایداری اقتصادی و سیاسی شده و بر توسعه پایدار کشورها تأثیرات منفی بگذارد. 

این تحقیق درصدد است تا این شکاف پژوهشی را پر کند و به بررسی دقیق تر این موضوع بپردازد. انجام این مطالعه به ما امکان می دهد 

تا درک عمیق تری از نقش نابرابری اقتصادی در شکل گیری وابستگی تجاری کسب کنیم و راهکارهای سیاستی مؤثرتری برای کاهش 

وابستگی و ارتقاء توسعه اقتصادی در کشورهای در حال توسعه ارائه دهیم. اهمیت این تحقیق نه تنها در افزایش دانش علمی درباره 

رابطه میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری نهفته است، بلکه می تواند ابزارهای مفیدی برای سیاست گذاری اقتصادی فراهم آورد تا 

آسیب پذیری اقتصادی کشورها کاهش یابد و توان تولید داخلی افزایش یابد. این مطالعه با هدف ارائه بینش های جدید و کاربردی برای 

سیاست گذاران و محققان اقتصادی طراحی شده است تا با توجه به نابرابری های موجود، استراتژی های تجاری پایدارتری برای رشد و 

توسعه پایدار تدوین کنند. پژوهش حاضر از چندین جنبه دارای نوآوری است؛ با استفاده از مدل VAR، به تحلیل تعاملات پویا و زمانی 

میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری می پردازد، نتایج پژوهش در راستای ارائه پیشنهادات سیاستی برای کاهش نابرابری اقتصادی 

و تقویت وابستگی تجاری پایدار تحلیل می شوند و به کارگیری داده های جهانی از WDI و گزارش های بانک های مرکزی، اعتبار تحلیلها را 

افزایش داده و امکان مقایسه تطبیقی بین کشورها را فراهم می کند. این پژوهش در پنج بخش سازماندهی شده است. در بخش اول، 

موضوع پژوهش معرفی شده و دلایل اهمیت بررسی رابطه بین نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری تشریح شد. بخش دوم، به مرور 

تحقیقات پیشین و نظریات مرتبط با نابرابری اقتصادی و تجارت بین الملل اختصاص دارد. در بخش سوم، روش های گردآوری و تحلیل 

داده ها، شامل آزمونهای مقدماتی، مدل VAR و ابزارهای تحلیل آماری توضیح داده می شوند. در بخش چهارم، نتایج حاصل از مدل سازی 

ارائه شده و ارتباط میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری در کشورهای منتخب بررسی می شود. در بخش پنجم، نتایج اصلی پژوهش 

جمع بندی شده و توصیه های سیاستی برای کشورهای منتخب ارائه می گردد. همچنین، پیشنهاداتی برای تحقیقات آینده مطرح می شود.

2. ادبیات موضوع

نظریه های کلاسیک و نئوکلاسیک در مورد تجارت و تأثیر نابرابری بر توسعه اقتصادی
نظریه های کلاسیک اقتصادی، از جمله نظریه مزیت نسبی دیوید ریکاردو، به وضوح بر این نکته تأکید دارند که تجارت بین الملل 

که  می کنند  بیان  نظریه ها  این  شود.  منجر  مختلف  جوامع  در  اقتصادی  رفاه  سطح  افزایش  و  منابع  بهینه  تخصیص  به  می تواند 

کشورهای مختلف با توجه به مزیت های نسبی خود در تولید کالاها و خدمات، قادر به بهره برداری از فرصت های تجاری هستند. با 
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این حال، این رویکرد به مسائل نابرابری اقتصادی توجه چندانی ندارد و نمی تواند تأثیرات منفی نابرابری بر روند توسعه اقتصادی را 

به طور جامع تبیین کند. نظریه های نئوکلاسیک نیز که بر اساس الگوهای تعادل عمومی و توزیع درآمد شکل گرفته اند، به همین نحو بر 

این نکته تأکید دارند که نابرابری می تواند اثرات منفی بر توسعه اقتصادی داشته باشد. بر اساس این دیدگاه ها، نابرابری ممکن است 

منجر به کاهش سرمایه گذاری در حوزه های اجتماعی نظیر آموزش و بهداشت شود که این خود بر رشد اقتصادی تأثیر منفی خواهد 

داشت. به عبارت دیگر، نابرابری می تواند توان اقتصادی اقشار کم درآمد جامعه را تضعیف کرده و در نتیجه توانایی تولید و صادرات 

)Bafandeh Eemandoust, 2021( .کشورها را کاهش دهد

نظریه های جدیدتر که بر نابرابری و عدم تعادل در تجارت تمرکز دارند
با توجه به تحولات اخیر در عرصه اقتصاد، نظریه های نوینی به میدان آمده اند که به تحلیل روابط میان نابرابری اقتصادی و وابستگی 

تجاری می پردازند. این نظریه ها عمدتاًً بر تأثیرات نابرابری بر ساختار تجارت و بررسی ناهماهنگیهای موجود در تجارت تمرکز دارند. 

برای نمونه، نظریه های مرتبط با نابرابری تجاری نشان می دهند که نابرابری می تواند به توزیع نامتعادل منابع منجر شود و این عدم 

توازن ممکن است به افزایش وابستگی به واردات و کاهش قابلیت صادرات کشورها منتهی گردد. همچنین، نظریه های جدیدتر بر 

این نکته تأکید دارند که نابرابری می تواند به بروز ناپایداریهای اقتصادی و اجتماعی منجر شود. این ناپایداری ها ممکن است باعث 

کاهش اعتماد سرمایه گذاران، افزایش ریسک و بی ثباتی در روابط تجاری بین المللی شوند که در نهایت اثرات منفی بر رشد اقتصادی 

)Khodabakhshi and Zohrevand, 2020( .و وابستگی تجاری خواهد داشت

بحث درباره نظریات مربوط به توسعه پایدار و شکاف های اجتماعی
نظریه های توسعه پایدار به تحلیل روابط پیچیده میان رشد اقتصادی، انصاف اجتماعی و حفاظت از محیط زیست می پردازند. این 

نظریه ها بر این نکته تأکید دارند که برای دستیابی به توسعه ای پایدار، ضروری است که نابرابری های اقتصادی کاهش یابد. نابرابری 

اقتصادی می تواند به تضعیف کیفیت زندگی و عدم دسترسی به منابع برای گروه های کم درآمد منجر شود که این موضوع به وضوح 

با اهداف توسعه پایدار در تضاد است. همچنین، شکاف های اجتماعی و اقتصادی ناشی از نابرابری می تواند منجر به بروز تنش های 

اجتماعی و ناپایداری سیاسی گردد که این مسأله به نوبه خود بر وابستگی تجاری کشورها تأثیر می گذارد. نظریه پردازان حوزه توسعه 

پایدار بر این باورند که کاهش نابرابری و افزایش شفافیت در سیستم های اقتصادی می تواند به ارتقاء اعتماد عمومی و بهبود شرایط 

)Kianpour, 2012( .اقتصادی منجر شود و این به نوبه خود می تواند روابط تجاری را تقویت کرده و وابستگی به واردات را کاهش دهد

3. مبانی نظری

مبانی نظری این پژوهش بر پایه نظریه هایی استوار است که به بررسی نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری، به عنوان دو عامل کلیدی 

در تحلیل توسعه اقتصادی کشورهای در حال توسعه، می پردازند. این نظریه ها با ارائه چارچوب هایی برای درک علل نابرابری های 

اقتصادی و پویایی های تجارت بین المللی، به تحلیل رابطه پیچیده میان این دو متغیر کمک می کنند. در این بخش، ابتدا نظریه های 

مرتبط با نابرابری اقتصادی بررسی می شوند که توزیع ناعادلانه منابع و درآمدها را تبیین می کنند. سپس، نظریه های وابستگی تجاری 

مورد توجه قرار می گیرند که چگونگی تأثیر تعاملات تجاری بر ساختارهای اقتصادی و اجتماعی را توضیح می دهند. این چارچوب 

نظری، پایه ای برای تحلیل تجربی رابطه میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری در کشورهای در حال توسعه فراهم می آورد.

نظریه های نابرابری اقتصادی
نابرابری اقتصادی به عنوان یکی از چالش های اصلی کشورهای در حال توسعه، بر جنبه های مختلف اقتصادی و تجاری تأثیر می گذارد. 

نظریه های نابرابری اقتصادی چارچوبی نظری برای درک علل و پیامدهای توزیع ناعادلانه منابع و درآمدها فراهم می کنند. این نظریه ها 

کمک  تجاری  وابستگی  بر  نابرابری  تأثیر  تحلیل  به  اجتماعی،  و سیاست های  اقتصادی،  نابرابری، ساختارهای  بین  رابطه  تبیین  با 

می کنند. در ادامه، سه نظریه کلیدی در این حوزه بررسی می شوند.
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)sisehtopyH stenzuK( نظریه توزیع درآمد
نظریه ای که سیمون کوزنتس در دهه 1950 مطرح کرد، یکی از شناخته شده ترین نظریات در حوزه نابرابری درآمدی به شمار می آید. 

بر اساس این نظریه، رابطه میان توسعه اقتصادی و توزیع درآمد به شکل یک منحنی U معکوس ترسیم می شود. به عبارت دیگر، در 

مراحل ابتدایی توسعه، نابرابری درآمد به طور قابل توجهی افزایش می یابد، زیرا اقتصاد در حال گذار از مرحله کشاورزی به سمت 

صنعتی شدن است. در این مقطع زمانی، تمرکز ثروت در بخش های خاصی از جامعه شدت می گیرد. اما با پیشرفت های اقتصادی 

و تحول ساختارهای اقتصادی، فرصت های بیشتری برای اقشار مختلف جامعه فراهم می شود و در نتیجه، نابرابری درآمد کاهش 

می یابد. نظریه کوزنتس به وضوح بر تأثیر ساختارهای اقتصادی در تعیین الگوهای توزیع درآمد تأکید دارد. در چارچوب این تحقیق، 

این نظریه می تواند به ما کمک کند تا درک کنیم که چگونه تغییرات ساختاری ناشی از وابستگی تجاری ممکن است بر الگوهای توزیع 

)Kuznets, 2019( .درآمد تأثیرگذار باشد

نظریه عدالت اجتماعی و توسعه پایدار
نظریه عدالت اجتماعی بر این اصل تأکید می کند که توزیع منصفانه منابع، کالاها و فرصت ها در جامعه از اهمیت بالایی برخوردار است. 

در این چارچوب، عدالت اقتصادی نه تنها به عنوان یک هدف اخلاقی تلقی می شود، بلکه به عنوان ابزاری کلیدی برای تحقق توسعه پایدار 

نیز شناخته می شود. در راستای توسعه پایدار، کاهش نابرابری درآمدی نه تنها به بهبود کیفیت زندگی اقشار کم درآمد کمک می کند، بلکه 

به تقویت پایداری رشد اقتصادی نیز می انجامد. این نظریه ها در بررسی تأثیرات وابستگی تجاری نقشی اساسی ایفا می کنند. به عنوان 

مثال، اگر وابستگی تجاری به افزایش نابرابری منجر شود، اصول عدالت اجتماعی و پایداری توسعه به خطر می افتند. از این رو، این نظریه 

)Tran and Nguyen, 2023( .به عنوان ابزاری کارآمد برای ارزیابی سیاست های اقتصادی و تجاری در راستای کاهش نابرابری عمل می کند

نظریه نابرابری ساختاری
این نظریه بر این اصل تأکید می کند که نابرابری های اقتصادی به طور عمده ناشی از ساختارهای نهادی و اقتصادی موجود در جامعه 

هستند. این ساختارهای ناعادلانه که فرصت ها را به نفع گروه های خاصی متمرکز می سازند، سبب تشدید نابرابری ها می گردند. اهمیت 

این نظریه به ویژه در کشورهایی با اقتصادهای در حال توسعه مشهود است، جایی که نهادهای اقتصادی معمولًاً به گونه ای طراحی شده اند 

که منافع نخبگان اقتصادی را تأمین کنند. این رویکرد می تواند در تحلیل تأثیر وابستگی تجاری بر نابرابری ها به کار گرفته شود، به ویژه 

)Eidenberg et al., 2019( .در مواردی که ساختارهای تجاری بین المللی موجب افزایش وابستگی کشورهای در حال توسعه می شوند

نظریه های وابستگی تجاری:
نظریه های وابستگی تجاری چارچوبی نظری برای درک چگونگی تعاملات تجاری بین المللی و تأثیر آن ها بر ساختارهای اقتصادی و 

اجتماعی کشورها، به ویژه کشورهای در حال توسعه، فراهم می کنند. این نظریه ها با بررسی مزیت های نسبی، اثرات گشایش اقتصادی، 

و پویایی های وابستگی، به تحلیل ارتباط میان وابستگی تجاری و نابرابری اقتصادی کمک می کنند. در ادامه، سه نظریه کلیدی در این 

حوزه بررسی می شوند.

)yroehT egatnavdA evitarapmoC( نظریه مزیت نسبی
نظریه ای که دیوید ریکاردو به آن پرداخته، بر پایه مزیت های نسبی کشورها در تولید کالاها و خدمات بنا شده است. این نظریه بیان 

می کند که کشورهای مختلف می توانند با بهره گیری از مزیت های نسبی خود، کالاهایی را که در تولید آن ها کارآمدتر هستند، تولید و 

صادر کنند. در عوض، آن ها می توانند کالاهایی را که تولیدشان از نظر اقتصادی به صرفه نیست، از دیگر کشورها وارد کنند. این نوع 

تعاملات تجاری به افزایش کارایی و رشد اقتصادی منجر می شود. با این وجود، این نظریه با چالش هایی نیز مواجه است. در مواردی 

که یک کشور به شدت به واردات کالاهای خاص وابسته است، ممکن است آسیب پذیری اقتصادی آن کشور افزایش یابد. این وضعیت 

)Ricardo, 2017( .می تواند به بروز نابرابری های اقتصادی بیشتر در سطح داخلی منجر شود
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نظریه اقتصاد باز و تعاملات جهانی
به عنوان محرک های اصلی در تسریع رشد  و تعاملات جهانی می توانند  اقتصادی  تأکید دارد که گشایش  این اصل  بر  این نظریه 

ابزارهایی  عنوان  به  بازارهای خارجی  به  وابستگی  و  بین المللی  تجارت  منظر،  این  از  کنند.  زندگی عمل  کیفیت  ارتقاء  و  اقتصادی 

مؤثر در کاهش فقر و بهبود توزیع ثروت تلقی می شوند. با این حال، در عمل، گشایش اقتصادی در برخی موارد می تواند به تشدید 

نابرابری های اجتماعی و اقتصادی منجر شود. به عنوان نمونه، کسب وکارهای کوچک و متوسط در کشورهای در حال توسعه ممکن 

)Ulriksen, 2011( .است با چالش های جدی ناشی از رقابت جهانی مواجه شوند و دچار آسیب شوند

)yroehT ycnednepeD( نظریه وابستگی
این نظریه که ریشه در اقتصاد سیاسی دارد، بر ارتباط تنگاتنگ کشورهای در حال توسعه با اقتصادهای پیشرفته تأکید می کند. به 

موجب این نظریه، ساختار روابط اقتصادی بین المللی به نحوی طراحی شده است که عمدتاًً منافع کشورهای توسعه یافته را تأمین 

می کند و در عوض، کشورهای در حال توسعه را در وضعیتی از وابستگی و عدم استقلال قرار می دهد. این وضعیت وابستگی می تواند 

)Banga and Sahu, 2010( .به تشدید نابرابری های اقتصادی نه تنها در سطح ملی بلکه در سطح جهانی نیز منجر شود

تعامل نظریات در رابطه میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری
نظریات ارائه شده، چارچوبی جامع برای بررسی ارتباط میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری به ما می دهند. این ارتباط به دلیل 

پیچیدگی های ذاتی خود، تحت تأثیر عوامل مختلفی از جمله ساختارهای اقتصادی، سیاست های تجاری و تعاملات بین المللی قرار 

دارد. برخی از جنبه های کلیدی این تعاملات عبارتند از:

تأثیر وابستگی تجاری بر نابرابری اقتصادی: نظریه کوزنتس بیان می کند که در مراحل اولیه توسعه، وابستگی تجاری ممکن است 

منجر به افزایش نابرابری ها شود. این موضوع به ویژه زمانی صادق است که تجارت بین المللی باعث تمرکز ثروت در بخش های خاصی 

از اقتصاد گردد. با این حال، در مراحل پیشرفته تر، وابستگی تجاری می تواند با ایجاد فرصت های شغلی و افزایش درآمدها، به کاهش 

نابرابری کمک کند.

نقش سیاست گذاری در مدیریت وابستگی تجاری: نظریه عدالت اجتماعی بر اهمیت سیاست های اقتصادی و اجتماعی در کاهش 

اقشار  از  یارانه ای  و  مالیاتی  طریق سیاست های  از  می توانند  دولت ها  مثال،  عنوان  به  می کند.  تأکید  تجاری  وابستگی  منفی  اثرات 

آسیب پذیر حمایت کرده و به کاهش نابرابری ها بپردازند.

تعامل بین المللی و نهادهای اقتصادی: بر اساس نظریه وابستگی، تعاملات اقتصادی بین المللی می توانند به گونه ای طراحی شوند که 

به کاهش نابرابری کمک کنند. نهادهای بین المللی مانند سازمان تجارت جهانی )WTO( و صندوق بین المللی پول )IMF( می توانند با 

تدوین قوانین و ارائه تسهیلات مالی، ساختارهایی را برای کاهش وابستگی کشورهای در حال توسعه فراهم آورند. این اقدامات شامل 

تنظیم تعرفه های تجاری منصفانه، افزایش دسترسی به بازارهای جهانی و حمایت از توسعه صنایع محلی در این کشورها می شود.

تأثیر تکنولوژی و جهانی شدن بر نابرابری اقتصادی: پیشرفت فناوری و جهانی شدن در دهه های اخیر تأثیر عمیقی بر الگوهای وابستگی 

تجاری و نابرابری اقتصادی گذاشته اند. نظریه اقتصاد باز نشان می دهد که دسترسی به تکنولوژی های پیشرفته و بهره گیری از نوآوری 

می تواند به بهبود بهره وری اقتصادی کمک کند. با این حال، توزیع نامتناسب مزایای ناشی از این پیشرفت ها ممکن است نابرابری را 

تشدید کند. در این زمینه، نقش سیاست گذاری در ایجاد زیرساخت های آموزشی و مهارتی برای اقشار کم درآمد به منظور بهره برداری 

از فرصت های جدید اقتصادی بسیار حیاتی است.

دارد.  تأکید  درآمــد  توزیع  الگوهای  تعیین  در  نهادها  اهمیت  بر  ساختاری  نابرابری  نظریه  اجتماعی:  عدالت  و  نهادی  ساختارهای 

که  نهادهایی  مثال،  بــرای  کنند.  تبدیل  نابرابری  کاهش  بــرای  ابــزاری  به  را  تجاری  وابستگی  می توانند  عادلانه  نهادی  ساختارهای 

سرمایه گذاری در بخش های محروم اقتصادی را تشویق می کنند، می توانند از انتقال ثروت به گروه های آسیب پذیر جامعه حمایت 

)Raskia, 2023( .نمایند
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4. پیشینه تحقیق

)Meshchi and Waverly )2009 به بررسی تأثیر تجارت با کشورهای با درآمد بالا بر نابرابری درآمد در کشورهای در حال توسعه 

پرداختند. نتایج نشان دادند که تجارت با کشورهای با درآمد بالا نابرابری درآمد را در کشورهای در حال توسعه تشدید می کند. 

یافته ها این فرضیه را حمایت می کنند که تفاوت های فناوری و ماهیت مهارت محور فناوری های جدید ممکن است عوامل مهمی در 

از  استفاده  با  توسعه  حال  در  کشورهای  در  درآمــد  نابرابری  بر  تجارت  تأثیر  باشند. همچنین،  تجارت  توزیعی  تأثیرات  شکل گیری 

تخمین زننده LSDVC و مدلهای دینامیک در نمونه ای از 65 کشور در حال توسعه مورد بررسی قرار گرفته است. علاوه بر آن، نابرابری 

درآمد در کشورهای در حال توسعه به طور قابل توجهی تحت تأثیر تجارت با کشورهای با درآمد بالا و تفاوت های فناوری قرار دارد.

)Sanchez Viñoza )2010 به بررسی تأثیر تجارت بر فقر در کشورهای در حال توسعه پرداختند. آن ها با جمع آوری داده ها از 84 کشور 

از سازمان جهانی تجارت و استفاده از روش حداقل مربعات معمولی )OLS( به تحلیل تأثیرات تجارت بر فقر مطلق و نسبی و همچنین 

نابرابری پرداختند. نتایج نشان دادند که تجارت به طور کلی کاهش کمی، اما از نظر آماری غیرمعناداری در نابرابری ایجاد می کند. 

همچنین، افزایش رشد جمعیت منجر به کاهش بیشتری در فقر از طریق تجارت می شود. به طور کلی، تجارت به کاهش فقر کمک 

می کند، اما این تأثیر به طور بسیار کندی رخ می دهد و تأثیر قابل توجهی بر نابرابری در کشورهای در حال توسعه ندارد. 

)Sater and Ali Khan )2021 به بررسی رابطه بین باز بودن تجارت، فقر و نابرابری درآمد در کشورهای با درآمد پایین و متوسط 

پرداختند. آن ها با استفاده از تحلیل رگرسیون هم انباشتگی پانل و تکنیک های FMOLS و DOLS به محاسبه اندازه گیری متغیرها 

پرداختند. نتایج نشان دادند که باز بودن تجارت و فقر، نابرابری درآمد را در هر دو گروه کشورها افزایش می دهند، در حالی که نابرابری 

درآمد نیز به نوبه خود موجب کاهش باز بودن تجارت در این کشورها می شود. همچنین، باز بودن تجارت تنها در کشورهای کم درآمد 

منجر به افزایش فقر می شود و در کشورهای با درآمد متوسط، فقر باعث کاهش باز بودن تجارت می گردد. 

)2024( Tabash et al از حداقل مربعات دو مرحله ای )2SLS( برای مطالعه تأثیر جهانی شدن بر نابرابری درآمد در 18 کشور در حال 

توسعه از 1991-2021 استفاده کردند. با استفاده از شاخص جهانی شدن KOF مشخص شد که جهانی شدن به همراه سه جنبه آن 

بر نابرابری درآمدی در میان اقتصادهای در حال توسعه اثر منفی دارد. شواهد نشان دادند که ترکیب باز بودن تجارت و سرمایه گذاری 

مستقیم خارجی )FDI( نقش مهمی در کاهش نابرابری در میان اقتصادهای در حال توسعه ایفا می کند. 

سلمانی و بیژنی )1392( به بررسی تأثیر نابرابری درآمد بر رشد اقتصادی ایران و تأثیر درجه باز بودن تجاری بر این رابطه طی دوره 

1347-1385 پرداختند. برای این منظور از روش خود رگرسیون با وقفه های توزیع شونده )ARDL( استفاده کردند. نتایج نشان دادند که 

نابرابری درآمد در بلندمدت دارای تأثیر منفی و معنی دار بر رشد اقتصادی ایران است و افزایش درجه باز بودن تجاری باعث کاهش 

اثر منفی نابرابری درآمد بر رشد اقتصادی ایران می شود.

محمدیان منصور و گلخندان )1395( به بررسی تأثیر چرخه های تجاری بر نابرابری درآمد در کشورهای اسلامی و درحال توسعه عضو 

با حضور  و  بر اساس فرضیه کوزنتس  این منظور نخست یک مدل  به  گروه هشت )D8( طی دوره ی زمانی 2012-1990 پرداختند. 

متغییرهای اساسی مؤثر بر نابرابری درآمد در کنار متغییر چرخه های تجاری طراحی شد. نتایج حاکی از تأثیر منفی چرخه های تجاری 

بر نابرابری درآمد در کشورهای D8 است؛ به این معنا که در دوره های رونق اقتصادی، نابرابری درآمد در کشورهای یادشده کاهش و در 

دوره های رکود اقتصادی این نابرابری افزایش می یابد. براساس سایر نتایج، فرضیه کوزنتس در میان اقتصاد کشورهای D8 را نمی توان 

رد کرد. سهم مخارج دولت از تولید ناخالص داخلی اثر برابرگر و سهم درآمد مالیاتی از تولید ناخالص داخلی و تورم اثر نابرابرگر در 

توزیع درآمد کشورهای یادشده داشته است.

سالم و همکاران )1402( به بررسی اثر تنوع صادرات بر نابرابری درآمد و تأثیر ریسک سیاسی بر تعامل میان این دو متغیر، در 81 

کشور با ریسک سیاسی بالا و پایین با استفاده از الگوی داده های تابلوئی کوانتایل بااثرات ثابت طی سال های 2019-2000 پرداختند. 

نتایج نشان داد که تنوع صادرات، نابرابری درآمد را در هر دو دسته کشورهای مورد بررسی، افزایش می دهد. بااین حال اثر آن بر 

نابرابری درآمد درکشوهای با ریسک سیاسی بالا بیشتر است که این نتیجه نشان می دهد، درکشورهای با ریسک سیاسی بالا، به 

علل مختلف مانند موانع تجاری و محدودیت بازگشت درآمد صادرات به داخل، هزینه های تنوع صادرات بالا است؛ لذا در این کشورها 
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استفاده از نیروی کار ماهر باشدت بیشتری برای جبران هزینه های متنوع سازی صورت گرفته و سبب ایجاد شکاف دستمزدی و نابرابری 

بالاتر شده  است. 

مستولی زاده و همکاران )1402( به بررسی تأثیر پیچیدگی اقتصادی و اقتصاد سایه بر نابرابری درآمدی در 29 کشور عضو سازمان 

همکاری و توسعه اقتصادی )OECD( طی دوره زمانی 1995-2020 پرداختند. بدین منظور، ضریب جینی به عنوان شاخص نابرابری 

درآمد و شاخص پیچیدگی اقتصادی، اقتصاد سایه، تولید ناخالص داخلی سرانه و باز بودن تجارت، در نظر گرفته شدند. نتایج حاصل 

از رویکرد خودتوضیحی با وقفه های گسترده پنل )Panel ARDL( نشان دادند که با افزایش اقتصاد سایه، نابرابری درآمد ابتدا روند 

صعودی دارد و بعد از مرحله ای شروع به کاهش می نماید، به عبارت دیگر، رابطه  U وارون شکل میان نابرابری درآمدی به عنوان متغیر 

وابسته و اقتصاد سایه به عنوان متغیر توضیحی در کشورهای مورد مطالعه وجود دارد. علاوه بر این، رابطه U شکل میان نابرابری 

درآمدی به عنوان متغیر وابسته و پیچیدگی اقتصادی به عنوان متغیر توضیحی وجود دارد. 

5. روش شناسی پژوهش

تحقیق حاضر به بررسی تأثیر نابرابری اقتصادی بر وابستگی تجاری در کشورهای در حال توسعه می پردازد. این پژوهش بر مبنای 

چارچوب نظری ارائه شده در مطالعه ی "نابرابری، تجارت و توسعه: شواهدی از کشورهای در حال توسعه" تألیف محمد طارق مجید 

)2013( شکل گرفته است. یافته های این مطالعه نشان می دهد که تأثیرات تجارت بر نابرابری اقتصادی به مرحله ی توسعه یافتگی 

کشورهای مختلف وابسته است. در راستای این تحقیق، مدلی طراحی شده است که به تحلیل تأثیر نابرابری اقتصادی بر وابستگی 

تجاری می پردازد و سایر متغیرهای اقتصادی مرتبط نیز در آن مدنظر قرار گرفته اند.

 TD= f(IHDI,GDP,Govexp,Inf(

که در آن:

)Trade /GDP( تعریف  TD: وابستگی تجاری که به عنوان نسبت مجموع صادرات و واردات یک کشور به تولید ناخالص داخلی 

می شود. این شاخص نشان دهنده سطح ادغام اقتصادی کشور در تجارت بین الملل است.

IHDI: نابرابری اقتصادی که نسخه ای اصلاح شده از شاخص توسعه انسانی )HDI( است که تأثیر نابرابری در توزیع سه مؤلفه اصلی 

توسعه انسانی یعنی سلامت، آموزش و استانداردهای زندگی را در نظر می گیرد.

GDP: تولید ناخالص داخلی که معیاری برای اندازه و سطح تولید اقتصادی کشور است. این متغیر به صورت سرانه یا کل تعریف 

می شود و به عنوان نماینده ظرفیت اقتصادی و توسعه یافتگی کشور عمل می کند.

Govexp: هزینه های دولت که نشان دهنده درصد هزینه های جاری و سرمایه گذاری دولت نسبت به تولید ناخالص داخلی است و 

بیانگر میزان فعالیت دولت در اقتصاد کشور است.

Inf: تورم که درصد تغییر سالانه در سطح عمومی قیمت ها است که نشان دهنده ثبات اقتصادی کشور می باشد. این متغیر معمولًاً از 

شاخص قیمت مصرف کننده )CPI( استخراج می شود.

متغیرهای مستقل انتخاب شده در مدل تحقیق، عوامل مهمی را پوشش می دهند که بر وابستگی تجاری اثرگذار هستند. این تعریف ها، 

مدل مفهومی تحقیق را تقویت کرده و زمینه را برای تحلیل دقیق تر با استفاده از مدل پنل VAR فراهم می کند. مدل پانل VAR به عنوان 

این، تحلیل های  بر  را داراست. علاوه  پویا بین متغیرهای درون زا و برون زا  توانایی تحلیل روابط  انتخاب شده است که  مدل اصلی 

مرتبط مانند توابع ضربه پاسخ، تحلیل تجزیه واریانس و آزمون علیت گرنجر برای بررسی عمق و کیفیت روابط میان متغیرها مورد 

استفاده قرار می گیرد. بدین منظور، کشورهای امارات، مصر، ایران، عراق، عمان، و اردن در بازه زمانی 2013 تا 2023 به عنوان جامعه 

آماری تحقیق در نظر گرفته شده اند. این کشورها به دلیل شرایط مشابه توسعه یافتگی و قرار گرفتن در منطقه جغرافیایی خاورمیانه 

و شمال آفریقا انتخاب شده اند و داده های مربوط به شاخص های اقتصادی موردنظر از پایگاه های اطلاعاتی معتبر بین المللی گردآوری 

شده است. فرضیات تحقیق عبارتند از:

نابرابری اقتصادی تأثیر منفی بر وابستگی تجاری کشورهای در حال توسعه دارد.کشورهایی که با نابرابری اقتصادی بیشتری مواجه 

هستند، پایداری کمتری در روابط تجاری بین المللی دارند و در برابر شوک های اقتصادی خارجی آسیب پذیرترند.
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برآورد الگو و نتایج

این بخش شامل ارائه آماره های توصیفی برای متغیرهای اصلی در تمام کشورها و تحلیل ویژگی های هر یک از آن ها است. این داده ها 

در دوره زمانی مورد مطالعه برای تحلیل و قیاس متغیرهای اقتصادی و اجتماعی گوناگون جمع آوری شده اند. جدول زیر شامل آماره های 

توصیفی از جمله میانگین، انحراف معیار، حداقل، حداکثر و میانه برای هر یک از متغیرهای اصلی تحقیق در تمام کشورها است:

جدول 1: آماره های توصیفی متغیرها

حداکثرحداقلانحراف معیارمیانگینمتغیر

)TD( 83/9343/0829/85176/92وابستگی تجاری

)IHDI( 22/794/4710/4128/95شاخص نابرابری

)GDP( 3/900/43/514/65تولید ناخالص سرانه

)Govexp( 15/584/637/2626/52هزینه های دولت

)Inf( 2/0743/48-7/3510/46تورم

منبع: یافته های پژوهش

تولید  از  بالایی  نسبتاًً  نشان دهنده سطح  که  است   3.90 با  برابر  بررسی  مورد  در کشورهای  داخلی سرانه  ناخالص  تولید  میانگین 

ناخالص داخلی سرانه به شمار می آید. این مقدار در دامنه ای بین 3.52 و 4.66 نوسان دارد و می تواند بیانگر تفاوتهای قابل توجه 

اقتصادی در سطح جهانی باشد. همچنین، میانگین هزینه های دولتی به عنوان درصدی از تولید ناخالص داخلی برابر با 15.58 است، 

که حاکی از میزان مصرف دولتی نسبتاًً بالا در مقایسه با GDP است. بیشترین و کمترین مقادیر این شاخص به ترتیب 26.52 درصد 

و 7.27 درصد ثبت شده که نشان دهنده تنوع قابل توجه در سیاست های مالی کشورهای مختلف است. علاوه بر این، میانگین شاخص 

توسعه انسانی برابر با 22.79 است که نشان دهنده تفاوت های گسترده در سطوح توسعه انسانی و نابرابری های اجتماعی-اقتصادی 

نمایانگر  آن  نوسانات  و  پرداخته  اقتصادی  و  اجتماعی  تفاوت های  بررسی  به  به ویژه  شاخص  این  می باشد.  مختلف  کشورهای  در 

نابرابری های داخلی در کشورهای مختلف است. نرخ تورم میانگین 7.36 درصد گزارش شده که در دامنه ای وسیع از -2.08 درصد تا 

43.49 درصد تغییر می کند. این امر نشان دهنده وجود نوسانات شدید تورمی در برخی کشورها و ثبات نسبی در دیگر کشورهاست. 

همچنین، میانگین وابستگی به تجارت خارجی 83.94 درصد برآورد شده که بیانگر وابستگی بالای کشورهای مختلف به تجارت 

بین المللی است. این مقدار نیز از 29.86 درصد تا 176.93 درصد متغیر است که تنوع زیادی در میزان تجارت بین کشورهای مختلف 

قابل  نتیجه گیری کرد که کشورهای مورد مطالعه دارای تفاوت های  ارائه شده، می توان  آمار توصیفی  به  با توجه  را نمایان می سازد. 

بالاتری دارند، معمولًاً  ناخالص داخلی سرانه  تولید  برای مثال، کشورهایی که  اقتصادی و اجتماعی هستند.  توجهی در زمینه های 

حساسیت بیشتری نسبت به نوسانات تورمی و تغییرات در مصرف دولتی نشان می دهند. همچنین، کشورهایی که درصد بالاتری از 

تجارت را نسبت به تولید ناخالص داخلی خود دارند، نشان دهنده وابستگی بیشتری به روابط تجاری بین المللی هستند؛ امری که 

می تواند تأثیرات مهمی بر سیاست های اقتصادی آن ها داشته باشد.

 VAR پانل برای تحلیل روابط میان متغیرهای مختلف در طول زمان و بین کشورهای مختلف استفاده شده است. مدل VAR از مدل

پانل ابزاری قدرتمند برای بررسی روابط پویا و وابستگی های متقابل بین متغیرهای کلیدی اقتصادی است. به ویژه در این تحقیق، هدف 

بررسی تأثیر متغیرهای مختلف اقتصادی، نظیر تولید ناخالص داخلی سرانه، هزینه دولت، شاخص توسعه انسانی )IHDI(، تورم، و 

تجارت بین المللی بر یکدیگر است. مدل VAR پانل به صورت زیر تعریف می شود:
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که در آن:

​Yit واریانس یا بردار متغیرهای مدل برای کشور iو زمان t است.

​Ak ماتریس ضرایب برای تأخیر k است که نشان دهنده روابط بین متغیرها در لحظه های زمانی مختلف می باشد.

P تعداد تأخیرهای مدل است که با استفاده از معیارهای مختلف )مثل AIC یا BIC(تعیین می شود.

​Eit خطای تصادفی مدل است که فرض می شود مستقل و هم سان و دارای توزیع نرمال باشد.

آزمون ریشه واحد یکی از مراحل کلیدی در تحلیل داده های پانل است که به بررسی ایستایی یا نایستایی متغیرها می پردازد. در این 

پژوهش، برای ارزیابی ایستایی متغیرها از آزمون ایم، پسران و شین )IPS( استفاده شده است. فرضیه صفر این آزمون بیان می کند 

که متغیر مورد نظر دارای ریشه واحد )نایستا( است، در حالی که فرضیه مقابل نشان می دهد متغیر ایستا است.

برای رد فرضیه صفر و اثبات ایستایی متغیر، آماره آزمون باید به اندازه کافی منفی باشد و مقدار سطح معناداری )p-value( کوچکتر 

از 0.05 باشد. نتایج آزمون ریشه واحد متغیرهای پژوهش در جدول زیر ارائه شده است:

جدول 2: آزمون ریشه واحد

سطح معناداری )p-value(آماره آزمون IPSمتغیر

)TD( 3/450/002-وابستگی تجاری

)IHDI( 2/780/005-شاخص نابرابری

)GDP( 1/950/052-تولید ناخالص سرانه

)Govexp( 4/120/001-هزینه های دولت

)Inf( 3/210/004-تورم

منبع: یافته های پژوهش

آماره آزمون IPS برای سرانه تولید ناخالص داخلی برابر با 3/45- است که به طور معناداری کوچکتر از صفر بوده و سطح معناداری 

)0.002( نیز کمتر از 0.05 است. بنابراین، این متغیر ایستا است. آماره آزمون و سطح معناداری هزینه های دولت نیز برابر )0.005( 

است که نشان می دهند که این متغیر ایستا است و فرضیه صفر رد می‌شود. آماره آزمون متغیر شاخص نابرابری برابر 1/95- است و 

سطح معناداری آن )0.052( کمی بالاتر از 0.05 است. آماره آزمون متغیر تورم بسیار منفی تر و سطح معناداری بسیار کوچکتر از 0.05 

)یعنی 0.001( نشان دهنده ایستایی این متغیر است. آماره آزمون تجارت خارجی و سطح معناداری آن )0.004( نیز نشان می دهند که 

این متغیر ایستا است.

برای برآورد مدل های VAR، انتخاب تعداد وقفه های بهینه از اهمیت بالایی برخوردار است. این انتخاب باید به گونه ای باشد که مدل 

رفتار پویای متغیرها را به درستی نشان دهد و از بیش برازش یا کاهش دقت تخمین جلوگیری کند. برای تعیین تعداد وقفه های بهینه، 

از معیارهای اطلاعاتی آکاییک )AIC(، شوارتز )SC( و حنان-کوئین )HQ( استفاده می شود. هر معیار، با کمینه کردن مقدار آماره خود، 

تعداد وقفه بهینه را پیشنهاد می کند. در جدول زیر، مقادیر معیارهای اطلاعاتی برای وقفه های مختلف محاسبه شده و وقفه بهینه 

با علامت ستاره )*( مشخص شده است.

K=1
itE+ i,t - KAKY   =itY

P
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جدول 3: آزمون ریشه واحد

)Lag( وقفه)AIC( معیار اطلاعاتی آکاییک)SC( معیار اطلاعاتی شوارتز)HQ( معیار اطلاعاتی حنان-کوئین

1*-13/05*-12/56*-12/89

2-12/97-12/48-12/82

3-12/75-12/30-12/59

4-12/50-12/01-12/33

5-12/25-11/80-12/10

منبع: یافته های پژوهش

با توجه به اتفاق نظر میان سه معیار اطلاعاتی آکاییک، شوارتز و حنان-کوئین، وقفه 1 به عنوان وقفه بهینه انتخاب می شود. این 

انتخاب به دلیل کمینه بودن مقادیر آماره ها و بهینه سازی رفتار پویای مدل صورت گرفته است.

آزمون هم انباشتگی پنلی برای بررسی وجود یک رابطه بلندمدت بین متغیرها در داده های پنلی استفاده می شود. این آزمون، با ارزیابی 

ایستایی خطاهای مدل در بلندمدت، تعیین می کند که آیا متغیرها هم انباشتگی دارند یا خیر. در این مطالعه، از آزمون های پدرونی، 

کائو و فیلیپس-پرون پنلی استفاده شده است. اگر مقدار آماره آزمون معنادار باشد، فرضیه صفر )عدم وجود هم انباشتگی( رد می شود 

و وجود رابطه بلندمدت بین متغیرها تأیید می گردد. جدول زیر نتایج این آزمون ها را نشان می دهد:

جدول 4: آزمون هم انباشتگی

نتیجه آزمونسطح معناداریآماره آزمونآزمون هم انباشتگی

وجود رابطه بلندمدت4/520/000-آزمون پدرونی

وجود رابطه بلندمدت3/750/000-آزمون کائو

وجود رابطه بلندمدت5/030/000-آزمون فیلیپس-پرون

منبع: یافته های پژوهش

نتایج هر سه آزمون نشان می دهد که بین متغیرهای مدل رابطه بلندمدت وجود دارد. بنابراین، می توان نتیجه گرفت که در داده های 

مورد بررسی، متغیرها به صورت هم انباشت در بلندمدت با یکدیگر مرتبط هستند و مدل قادر به توضیح این ارتباط بلندمدت است.

حال به تحلیل پاسخ های شوک و تجزیه واریانس متغیرها می پردازیم تا اثرات شوک های اقتصادی بر پویاییهای سیستم و اهمیت هر 

متغیر در توضیح تغییرات دیگر متغیرها بررسی گردد.

برای تحلیل نتایج IRF (Impulse Response Function( در مدل VAR، باید به نحوه پاسخگویی هر متغیر به شوک های مختلف در 

طول زمان توجه کنیم. در اینجا تحلیل پاسخ های شوک برای متغیرهای مختلف به صورت زیر آمده است:

شوک به IHDI: در دوره اول، شوک به IHDI باعث افزایش مقدار آن می شود )0.56( و هیچ تأثیری از سایر متغیرها مشاهده نمی شود. 

و »تــورم« ظاهر می شود. در  از طرف »تجارت«  تأثیرات منفی به خصوص  و  به شوک ها کاهش می یابد  پاسخ  در دوره هــای بعدی، 

بلندمدت )دوره های 9 و 10(، پاسخ به شوک به IHDI همچنان مثبت است، ولی با شدت کمتر.

 IHDI تولید ناخالص داخلی( و( GDP شوک به تجارت: شوک به تجارت در دوره اول بیشترین تأثیر را بر متغیرها دارد، به ویژه بر
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که باعث افزایش آن ها می شود. تأثیرات در دوره های بعدی نوسانات بیشتری دارند. به طور خاص، در دوره های 3 و 5 تأثیرات منفی 

بر GDP و IHDI مشاهده می شود. تأثیرات شوک به تجارت در طول زمان تمایل به کاهش دارد، اما همچنان اثرات قابل توجهی در 

پاسخ های GDP و تورم باقی می ماند.

شوک به GDP: در دوره اول، شوک به GDP تأثیر مثبتی بر GDP دارد )0.008( و تأثیرات منفی بر IHDI و تجارت مشاهده می شود. 

در دوره های بعدی، این تأثیرات کاهش می یابند و نوسانات بیشتری در شوک های GDP نسبت به دیگر متغیرها مشاهده می شود.

 GDP تأثیرات شوک به هزینه های دولتی در دوره های اول و دوم به طور عمده مثبت است و بر :)gov_exp( شوک به هزینه های دولتی

و تورم تأثیرگذار است. با گذشت زمان، تأثیر شوک ها در دوره های بعدی کمتر و نوسانی تر می شود. به ویژه، در دوره های 7 و 10 این 

تأثیرات کمتر محسوس است.

شوک به تورم: شوک به تورم در دوره اول تأثیرات قابل توجهی بر GDP و تجارت دارد. تورم همچنین بر IHDI و تجارت تأثیر منفی 
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دارد. در دوره های بعدی، تأثیرات شوک به تورم تغییرات قابل توجهی دارد. در دوره های 6 تا 10، تأثیرات به طور کلی منفی بر GDP و 

IHDI دارند، اما تأثیرات مثبتی بر تورم مشاهده می شود.

متغیرهایی که بیشتر تحت تأثیر شوک ها قرار دارند، »تجارت« و »تورم« هستند که پاسخ های نوسانی قابل توجهی در طول زمان نشان 

می دهند. “IHDI”و “GDP” تأثیرات کمتری از شوک ها دارند، اما در دوره های اولیه تأثیرات مثبت بر این متغیرها مشاهده می شود. 

تأثیرات بلندمدت شوک ها بیشتر در »تجارت« و »تورم« ادامه دارد، در حالی که “IHDI” و “GDP” به تدریج پاسخ های خود را کاهش 

می دهند. این تحلیل می تواند به عنوان راهی برای فهمیدن نحوه تعاملات متغیرهای مختلف و چگونگی تأثیر شوک های اقتصادی 

مختلف بر پویایی های آن ها در اقتصاد کشور مورد مطالعه استفاده شود.

جدول تجزیه واریانس به نظر می رسد که برای تحلیل اثرات شوک های مختلف به متغیرهای کلیدی در مدل های اقتصادی در طی 

چندین دوره زمانی )از دوره 1 تا 10( طراحی شده است. متغیرهای تحلیل شده شامل IHDI، Trade، GDP، gov_exp و Inf هستند 

و اثرات شوک ها به هر یک از این متغیرها در دوره های مختلف ارائه شده است.
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دوره اول )Period 1(: در این دوره، شوک به IHDI تأثیرات زیادی بر دیگر متغیرها ندارد )همه مقادیر صفر هستند(. شوک به متغیر 

تجارت بیشترین تأثیر را بر GDP و هزینه های دولت دارد. شوک به GDP بیشترین تأثیر را بر خود GDP، gov_exp و Inf دارد. شوک 

به هزینه های دولتی بیشترین تأثیر را بر GDP و Inf دارد. شوک به تورم نیز بر GDP و هزینه های دولتی تأثیر دارد.

 GDP و Trade مربوط می شود. شوک به تجارت اثر زیادی بر GDP و Trade به IHDI بیشتر اثرات شوک ها بر :)Period 2( دوره دوم

دارد. با شوک به GDP اثر شوک ها بیشتر بر GDP و gov_exp است. با شوک به gov_exp بیشتر اثرات بر GDP و gov_exp متمرکز 

است. با شوک به تورم تأثیرات بیشتری از شوک ها بر Trade و Inf مشاهده می شود.

دوره سوم )Period 3(: تأثیر شوک به IHDI بر Trade و GDP بارز است. اثرات شوک به تجارت بر GDP و Inf ملموس است. اثرات 

شوک به GDP تأثیر زیادی بر GDP و gov_exp دارند. اثر شوک به هزینه های دولت تأثیرات زیادی بر GDP و gov_exp مشاهده 

می شود. اثرات شوک به تورم تأثیرات شوک ها بیشتر بر GDP و gov_exp است.

دوره چهارم )Period 4(: اثر شوک ها به IHDI بیشتر بر Trade و GDP تأثیر دارد. اثرات شوک به تجارت بر GDP و gov_exp آشکار 

است. اثر شوک ها به GDP بیشتر بر GDP و gov_exp است. اثر شوک به هزینه های دولت تأثیر زیادی بر GDP و gov_exp دارند. 

اثر شوک به تورم بر GDP و gov_exp متمرکز است.

دوره پنجم )Period 5(: شوک به IHDI تأثیرات زیادی بر Trade و GDP دارد. اثرات شوک به تجارت بر GDP و gov_exp مشخص 

است. اثر شوک به GDP تأثیر زیادی بر GDP و gov_exp دارند. اثر شوک به هزینه های دولت بیشتر بر GDP و gov_exp است. اثر 

شوک به تورم بر GDP و gov_exp تأثیر زیادی دارند.

در اکثر دوره ها، شوک ها به GDP و gov_exp تأثیر زیادی دارند. Trade و Inf نیز متأثر از شوک های دیگر متغیرها هستند، به ویژه 

شوک های وارد به GDP. IHDI در بسیاری از دوره ها تأثیرات کمتری دارد، مگر در دوره های اولیه که شوک های آن بیشتر بر سایر 

متغیرها اثرگذار است. برخی دوره ها هنوز برای تجزیه و تحلیل داده ها کامل نشده اند )دوره های 6 تا 10(.

6. نتیجه گیری و پیشنهادها

بر اساس تحلیلهای انجام شده، از جمله به کارگیری مدل VAR، تابع پاسخ ضربه ای )IRF( و تجزیه واریانس، نتایج حاکی از وجود رابطه 

منفی میان نابرابری اقتصادی و وابستگی تجاری در کشورهای در حال توسعه است. یافته های این تحقیق تأییدکننده فرضیه اول 

هستند که بیان می کند نابرابری اقتصادی تأثیر منفی بر وابستگی تجاری این کشورها دارد. تحلیل ها نشان دادند که شوک به نابرابری 

اقتصادی )IHDI( در کوتاه مدت تأثیرات مستقیمی بر تجارت نداشته، اما در دوره های بعد موجب تغییرات منفی در متغیرهای تجاری 

و اقتصادی خواهد شد. این وضعیت نشان دهنده کاهش وابستگی تجاری و پایداری پایین تر در روابط تجاری بین المللی کشورهای در 

حال توسعه است. همچنین، فرضیه دوم که به آسیب پذیری بیشتر کشورهای با نابرابری اقتصادی بالا در برابر شوک های اقتصادی 

اشاره دارد، با نتایج مشابه تأیید شد. نابرابری اقتصادی موجب کاهش تاب آوری این کشورها در برابر نوسانات اقتصادی خارجی و 

تغییرات در بازارهای جهانی می شود. بنابراین، کشورهای با نابرابری بیشتر، توانایی حفظ روابط تجاری پایدار را ندارند و به تبع آن در 

معرض نوسانات اقتصادی بیشتری قرار دارند.

تحلیل های IRF همچنین نشان داد که تأثیرات شوک ها به متغیرهای مختلف در طول زمان دچار تغییرات قابل توجهی می شود و 

نوسانات بیشتری را در متغیرهایی مانند تجارت و تورم ایجاد می کند. علاوه بر این، تجزیه واریانس ها نشان دادند که شوک ها به ویژه بر 

روی GDP و هزینه های دولتی تأثیرات قابل توجهی دارند، در حالی که IHDI در مراحل اولیه تأثیر بیشتری بر سایر متغیرها می گذارد 

و با گذر زمان اثرگذاری آن کاهش می یابد.

در نهایت، می توان نتیجه گرفت که نابرابری اقتصادی نه تنها تأثیر منفی بر وابستگی تجاری کشورهای در حال توسعه دارد، بلکه 

موجب کاهش پایداری روابط تجاری این کشورها و افزایش آسیب پذیری آن ها در برابر شوک های اقتصادی می شود. این یافته ها برای 

سیاست گذاران اقتصادی و تجاری از اهمیت بالایی برخوردارند و بر ضرورت کاهش نابرابری اقتصادی به عنوان یکی از عوامل کلیدی 

در تقویت روابط تجاری و بهبود پایداری اقتصادی تأکید می کنند.

با توجه به نتایج این پژوهش، چندین پیشنهاد عملی برای سیاست گذاران و مقامات اقتصادی کشورهای در حال توسعه به منظور 
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و  اقتصادی  پایداری  به بهبود  این پیشنهادات می توانند  ارائه می شود.  بین المللی  اقتصادی و تقویت روابط تجاری  نابرابری  کاهش 

تجاری کشورهای در حال توسعه کمک کنند:

تقویت سیاست های کاهش نابرابری اقتصادی: یکی از یافته های اصلی این پژوهش، تأثیر منفی نابرابری اقتصادی بر وابستگی تجاری 

و پایداری روابط تجاری بین المللی است. به منظور بهبود وضعیت اقتصادی و تجاری، سیاست گذاران باید به طور جدی به کاهش 

افزایش دسترسی به خدمات  از طریق اجرای سیاست های توزیع مجدد مانند  امر می تواند  این  اقتصادی توجه کنند.  نابرابری های 

بهداشتی، آموزشی و مالی برای اقشار مختلف جامعه انجام شود.

توسعه بخش های صادراتی و کاهش وابستگی به واردات: نتایج نشان می دهند که نابرابری اقتصادی باعث افزایش وابستگی به واردات 

می شود. بنابراین، برای کاهش این وابستگی و تقویت توان صادراتی، کشورهای در حال توسعه باید به توسعه بخش های صادراتی 

خود و کاهش وابستگی به واردات از طریق تقویت تولیدات داخلی، بهبود زیرساخت ها و حمایت از بخش های نوآورانه و فناورانه توجه 

داشته باشند.

اقتصادی  سیاست های  باید  توسعه  حال  در  کشورهای  جهانی:  اقتصادی  برابر شوک های  در  پایدار  اقتصادی  سیاست های  تقویت 

مقاومتی را برای مقابله با شوک های اقتصادی جهانی طراحی کنند. این سیاست ها باید بر تقویت تنوع اقتصادی، کاهش وابستگی 

به منابع طبیعی و تقویت صنایع داخلی تمرکز کنند. همچنین، تقویت نهادهای اقتصادی و مالی برای حمایت از کشورها در برابر 

نوسانات جهانی می تواند به پایداری روابط تجاری کمک کند.

توسعه سیاست های حمایت از سرمایه گذاری خارجی و تجاری: افزایش پایداری روابط تجاری در کشورهای در حال توسعه نیازمند 

بهبود محیط تجاری و تشویق سرمایه گذاری خارجی است. ایجاد شرایط مناسب برای جذب سرمایه گذاری خارجی و تسهیل فرایندهای 

تجاری می تواند به تقویت روابط تجاری بین المللی این کشورها کمک کند و آن ها را در برابر بحران های اقتصادی مقاوم تر سازد.

توسعه سیاست های آموزش و توانمندسازی نیروی کار: تقویت منابع انسانی و توسعه مهارت های نیروی کار یکی از عوامل مهم در 

کاهش نابرابری اقتصادی و بهبود پایداری روابط تجاری است. کشورهای در حال توسعه باید بر آموزش و توانمندسازی نیروی کار خود 

تمرکز کنند تا بتوانند در بازارهای جهانی رقابت پذیرتر شوند و تأثیرات منفی نابرابری اقتصادی را کاهش دهند.

توسعه راهکارهای نوآورانه در حوزه سیاست های مالی و پولی می تواند به کشورهای در حال توسعه کمک کند تا با نابرابری اقتصادی 

مقابله کرده و آسیب پذیری خود را در برابر نوسانات اقتصادی خارجی کاهش دهند. به عنوان نمونه، به کارگیری سیاست های مالی 

جامع به منظور حمایت از کسب وکارهای کوچک و متوسط )SMEs( و تقویت سیستم مالی در برابر بحران های جهانی می تواند تأثیر 

بسزایی در افزایش تاب آوری این کشورها داشته باشد.

علاوه بر این، تقویت همکاری های منطقه ای و بین المللی نیز از اهمیت ویژه ای برخوردار است. کشورهای در حال توسعه باید تلاش 

کنند تا همکاری های خود را در سطح منطقه ای و جهانی گسترش دهند تا بتوانند تجارت خود را تقویت کرده و وابستگی های اقتصادی 

به کشورهای خارجی را کاهش دهند. این نوع همکاری ها می تواند شامل ایجاد توافقات تجاری منطقه ای، بهبود شرایط و تسهیلات 

تجاری، و کاهش موانع تجاری در عرصه بین المللی باشد.

با توجه به نتایج این تحقیق، پیاده سازی این پیشنهادات می تواند به کشورهای در حال توسعه کمک کند تا ضمن کاهش نابرابری 

اقتصادی، روابط تجاری بین المللی خود را تقویت کرده و پایداری اقتصادی و تجاری خود را در برابر نوسانات جهانی بهبود بخشند.
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