
خ�ود را معرف�ی نم�وده و فعاليت هایت�ان در حوزه کس�ب و 
کارهای خانگی را شرح دهيد.

متولد س��ال 1368 و  دانش��جوی رش��ته هنرهای تجس��می هستم. پس 
از پايان تحصيلاتم در رش��ته س��فالگری در مقطع دبيرستان، برای ادامه 
تحصيل در رش��ته سفالگری در دانش��گاه مجبور به عزيمت به شهرستان 
بودم و چون اين امکان وجود نداش��ت رش��ته هنرهای تجس��می گرايش 
نقاش��ی را در ته��ران دنبال نمودم و تلاش کردم تا با الهام از اين رش��ته 

فعاليت خود را در حوزه سفال دنبال کنم. 
در حال حاضر در دو رش��ته س��فالگری و نقاشی فعاليت دارم و معتقدم در 
رشته سفالگری خلاقيت و نوآوری، تمرکز و دقت نظر سهم به سزايی دارد 

و لازمه فعاليت در اين رشته علاقه و پشتکار است. 
عشق و علاقه خاصی به سفال و سفالگری دارم و با فعاليت در اين 

رشته احساس لذت توام با آرامش دارم. 

در چه فضایی به فعاليت مشغول هستيد؟
امکانات��م در توليد س��فال تا اندازه ای محدود اس��ت و 
بيش��تر در ح��وزه س��اخت کتيبه های س��فالی در منزل 
مشغول هستم. چرخ سفالگری و کوره ندارم و کتيبه يا 
کوزه ها را با ورقه و فتيله کردن گل، ش��کل می دهم و 

برای پخت آن از کوره مدرسه استفاده می کنم. 

ب�رای راه اندازی چنين کس�ب 
و کاری چ�ه ميزان س�رمایه 

صرف شد؟
در ابت��دای کار با وج��ود اين که 
س��رمايه نياز بود اما من بدون 
در دست داشتن سرمايه کار 
خود را آغ��از نمودم يعنی با 
خريد گِل، در منزل ش��روع 

گفت و گو با بهاره صيفوری – هنرمند سفالگر

اشاره:

رشته س�فالگری یکی از رشته های هنری است که در 

کشور ما سابقه ای دیرین دارد و برخی شهرهای ایران 

چ�ون همدان مهد این هنر به ش�مار م�ی روند. برخی 

افراد نيز این رش�ته را در زمره کسب و کارهای خانگی 

شمرده و به کسب درآمد از این راه مشغولند. 

بهاره صيفوری که رشته س�فالگری را در دبيرستان 

گذرانده اس�ت با وجود محدودیت ها و مش�کلات 

بس�يار، تلاش دارد تا ضمن دلبس�تگی و علاقه 

فراوانی که به این رش�ته دارد از این راه کسب 

درآم�د کن�د. در نمایش�گاه توس�عه مش�اغل 

خانگی با او آش�نا شدیم و ش�ور و هيجان او 

برای ایجاد اش�تغال و کسب درآمد و تلاش 

برای حضور در چنين نمایشگاه هایی و معرفی  

محصولات�ش ما را بر آن داش�ت ت�ا با او در 

خص�وص فعاليتش و مش�کلاتی که 

در این حوزه با آنها رو به روس�ت 

گفت و گویی داشته باشيم.
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به س��اخت محصولات نموده و برای 
پخ��ت آن از کوره مدرس��ه اس��تفاده 

می کردم. 
در ح��ال حاضر نيز ب��رای راه اندازی 
اين فعاليت، چرخ س��فالگری، کوره، 
ميز و صندل��ی و ديگر ابزار هزينه ای 
نزديک به 5 ميليون تومان در بردارد. 
به علاوه هزين��ه اجاره بهای فضايی 

برای انجام کار مورد نياز است.  

در این حوزه با چه مش�کلاتی 
رو به رو هستيد؟

يک��ی از مش��کلاتی که ب��ا آن رو به 
رو هس��تيم، مش��کلات مالی اس��ت. 
ممکن است يک اثر هنری سفالگری 
ظاه��راً س��اده ب��ه نظر برس��د اما به 
واقع برای س��اخت يک کوزه سفالی، 
زحمات بس��ياری صرف می شود به 
علاوه برای پخ��ت اين محصولات، 
دش��واری های بس��ياری را متحم��ل 
می ش��ويم به عنوان مث��ال بايد تمام 
فضای کوره پر باش��د ت��ا بتوان آن را 

روشن نمود. 
در اي��ن حين ممکن اس��ت برخی از 
محصولات آس��يب ببين��د و کارها به 

تعويق افتد. 
مورد ديگر اين که متاس��فانه در حال 
حاضر ابزار و وسايل لازم برای ساخت 
سفال را در اختيار ندارم خريد کوره و 
چرخ مستلزم دريافت وام و تسهيلات 
اس��ت که تا کنون چندي��ن بار اقدام 

نموديم اما به نتيجه ای نرسيديم. 
حت��ی از صن��دوق مه��ر ام��ام رضا 
درخواست وام کرديم که متاسفانه به 
دليل اين که  سرپرست خانوار نبودم 

مجاز به اخذ تسهيلات نشدم. 
متاسفانه تا به امروز شاهد هيچ گونه 
حمايت��ی در توس��عه کس��ب و کار يا 
مش��اغل خانگی نبوديم و علاقه مند 
هستيم بدانيم اين وام ها و تسهيلات 

به چه کسانی تعلق می گيرد؟! 
به اعتق��اد من نياز اس��ت تا اين 

رش��ته بيش��تر در ميان عموم 
شناخته شود. 

فراهم آوردن بازار کسب 
و کار ب��رای کاره��ای 
فردی بس��يار دش��وار 
ب��ه  ني��از  و  اس��ت 

حمايت های بس��يار دارد البته فراهم 
آوردن اين بازار در شهرها يا مناطقی 
که اين قبيل کسب و کارها، فراوان و 
قابل رقابت باشد کار چندان دشواری 
نيست به عنوان مثال در شهر همدان 
در توليد س��فال رقابت بسيار به چشم 

می خورد. 
اکثر مردم رشته سفالگری را کوچک 
می شمارند و از آن با عنوان "گِل بازی" 
ياد می کنند ضمن اين که متاس��فانه 
تحصيل در اين رشته در مقطع ديپلم 
متوق��ف ش��ده و افرادی ک��ه در اين 
رشته وارد می ش��وند انگيزه ای برای 

رشد و پيشرفت آکادميک ندارند.
ب��ه اعتق��اد م��ن ض��رورت دارد ت��ا 
سازمان های مرتبط چون وزارت علوم 
اي��ن رش��ته را به عنوان يک رش��ته 

هنری دانشگاهی معرفی کنند.
مورد ديگر اين که در هنگام انتخاب 
رش��ته کار دانش اگر اف��راد ميانگين 
نم��رات پايين ت��ری داش��ته باش��ند 
رشته س��فالگری را به آن ها پيشنهاد 
می کنند در حال��ی که فعاليت در اين 
رشته مستلزم داشتن علاقه است اگر 
فردی بالاجبار در رش��ته ای تحصيل 
کند شايد پس از اخذ مدرک به دليل 
عدم علاقه به رش��ته م��ورد نظر، به 
دنبال يادگيری رشته ديگری باشد و 
به اين ترتي��ب هزينه و زمان خود را 

هدر کرده است. 

نح�وه قيمت گ�ذاری و فراه�م 
آوردن  بازار فروش محصولات 

شما چگونه است؟
قيمت گذاری محصولات بر اس��اس 
هزينه خريد م��واد اوليه، زمان صرف 
ش��ده و ديگر هزينه هاي��ی که برای 

محصول  ساخت 
ف  صر

شده به عنوان مثال اجاره بهای کوره، 
محاسبه می شود. 

توليد محصول ب��دون در نظر گرفتن 
ب��ازار ف��روش ارزش چندانی نخواهد 

داشت.
انتظ��ار داري��م نهادهای مس��ئول با 
فراهم آوردن ب��ازار فروش محصول، 

از ما حمايت به عمل آورند.
هم چني��ن از مراکزی که مس��ئوليت 
اعطای وام و تس��هيلات به مش��اغل 
و کس��ب و کارهای خانگ��ی را دارند 
تقاض��ا داري��م تا م��ا را در اين زمينه 

ياری رسانند. 
از وزارت کا ر تقاض��ا داريم تا از اين 
کسب و کارها حمايت نموده، بيمه و 
سابقه کار را برای اين مشاغل در نظر 

گيرند.
در نمايشگاه مشاغل خانگی با يکی از 
مسئولين در حوزه شهرداری مذاکراتی 
مبنی بر در اختيار گرفتن مکانی برای 
آم��وزش اين هن��ر در فرهنگس��راها 
داشتيم که متاس��فانه هنوز به نتيجه 

نرسيده است. 
بايد بدانيم ما از بس��ياری کشورهای 
پيشرفته در س��طح جهان چيزی کم 
نداري��م و پس بايد با س��عی و تلاش 
خ��ود در راه رفع موانع و مش��کلات 

موجود گام برداريم.  
شايد بهتر باشد کارگروه های ويژه ای 
برای اين رشته ها در نظر گرفته شود 
و اين کارگروه ها مس��ئوليت معرفی، 
تبلي��غ و ب��ازار يابی محص��ولات را 

برعهده گيرند. 

نمایش�گاه های مرتبط  آی�ا در 
حضور دارید؟

بل��ه، در چندين نمايش��گاه ش��رکت 
اس��تقبال  و  نم��ودم 
از  را  خوبی 

محصولاتم شاهد بودم. 
معمول��اً افراد صرفاً جه��ت بازديد در 
نمايش��گاه ها حاضر می ش��وند و آثار 
هنری در نمايشگاه ها کمتر به فروش 
می رسد به علاوه اين آثار بايد بهايی 
مناس��ب و تا اندازه ای پايين داش��ته 

باشد تا به فروش برسد. 
در  ش��رکت  از  م��ا  ه��دف  البت��ه 
نمايش��گاه  چ��ون  نمايش��گاه هايی 
مش��اغل خانگی، معرفی رش��ته ها و 

مشاغل خانگی بود.

سخن پایانی؟
اديسون می گويد: يک درصد زندگی 
انسان ها نبوغ و 99 درصد آن تلاش 
اس��ت و از همي��ن س��خن می توان 
درياف��ت که تلاش و پش��تکار تا چه 
اندازه در پيش��رفت افراد موثر اس��ت. 
تلاش دارم تا دانش��گاه را با موفقيت 
طی کرده و فعاليت خود را در رش��ته 

سفالگری دنبال کنم. 
ه��م چني��ن علاقه مند هس��تم تا در 
ص��ورت امکان با حمايت مس��ئولين 
کارگاه��ی را در اختي��ار گرفت��ه و به 
آموزش اين رش��ته هنری مش��غول 

شوم. 
گفت و گو در مجلات و رسانه ها تنها 
هدف نيست بلکه هدف انعکاس اين 

گزارشات به مسئولين است. 
اگر رشته های کار و دانش روز به روز 
در حال افزايش اس��ت، آيا تدابيری 
بازاريابی اين رشته ها در  برای 
نظر گرفته ش��ده اس��ت؟! 
اين ه��ا مواردی اس��ت 
ک��ه انتظ��ار م��ی رود 
توجه  امر  مس��ئولين 
آن  ب��ه  بيش��تري 

داشته باشند.

متاسفانه در حال حاضر ابزار 
و وس�ایل لازم برای ساخت 
س�فال را در اختي�ار ندارم 
خرید كوره و چرخ مس�تلزم 
دریافت وام و تسهيلات است 
كه تا كنون چندین بار اقدام 
نمودی�م ام�ا ب�ه نتيجه ای 

نرسيدیم.

كارآفرينان اميركبير  شماره 67  اسفند 89- فروردين90

47


