
شماره 82 | اسفند 1388بازارها

عربي-  كشورهاي  بازرگاني  دفتر  آمار  آخرين  براساس 
ناخالص داخلي عراق 102 ميليارد دلار  توليد  آفريقايي، 
 1/4 كاهش  كه  است  شده  گزارش  درصد  يك  رشد  با 
استمرار درگيري ها  به  به طور عمده  اين ميزان  درصدي 
مربوط  آن  سياسي  بي ثباتي  و  منطقه اي  ناآرامي هاي  و 
مي شود؛ اما نرخ تورم اين كشور تنها 20 درصد و درآمد 
سرانه مردم نيز 3600 دلار گزارش شده است. به گفته 
كيوان كاشفى، رييس اتاق بازرگانى كرمانشاه، عراق داراى 
تراز تجاري مثبت بوده و در سال 2008 ميلادي 72/6 
واردات  دلار  ميليارد   50 حدود  و  صادرات  دلار  ميليارد 

داشته است.
تا  ايران به عراق طي سال هاي 2004  ارزش صادرات 
2008 ميلادي به ترتيب 474 ميليون دلار، 918 ميليون 
دلار، 1/8ميليارد دلار، 2/1 ميليارد دلار و 2/3 ميليارد 
دلار بوده است. ارزش صادرات ايران به عراق طي نه 
ماه نخست امسال نيز دو ميليارد و 979 ميليون و 730 
هزار دلار اعلام شده كه البته به گفته مسعود دانشمند 
از اعضاى هيات رييسه اتاق ايران:« در رقم مذكور، ارقام 
در  ما  وگرنه  است،  منظور شده  نيز  ترانزيت  به  مربوط 
به  كالا  ميليون دلار  و 300  ميليارد  دو  ياد شده  مدت 

عراق صادر كرده ايم.»

عراق؛ بزرگترين پروژه اقتصادي
 نيم قرن اخير

از جمله بازارهايي كه به نوعي مي توان آن را بزرگترين پروژه اقتصادي نيم قرن اخير دانسـت، بازار 
عراق است كه گفته مي شود بزرگ ترين وارد كننده كالاهاى ايرانى در نه ماه نخست سال جارى بوده 

است؛ به عبارت ديگر 20/26 درصد از كل صادرات غيرنفتي ايران روانه اين كشور شده است.
تصميم گرفتيم در اين شماره و براي آشنايي فعالان عرصه تجارت و صادرات، پنجره اي بگشاييم به 
بازار همسايه غربي؛ بازاري كه ظرفيت آن در حوزه كالاهاي مصرفي همان قدر بالاست كه در زمينه 

ارائه خدمات فني و مهندسي و حتي صدور خدمات بهداشتي و پزشكي.

گزارش: احسان حسينى
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دانشمند در مورد برنامه هاى آتى براى توسعه صادرات به 
اين كشور اظهار داشت:« در حال حاضر تلاش مى كنيم كه 
وارد پروژه هاى نيروگاهى عراق شويم. همچنين پروژه هايى 
را براى كارخانه مواد شوينده، لبنيات، فولاد و ... پيگيرى 
سرمايه گذارى  به سمت  حركت  حال  در  يعنى  مى كنيم؛ 

مشترك و پايدار با طرف هاى عراقى هستيم.»
عضو هيات رييسه اتاق ايران حوزه جغرافيايى فعاليت هاى 
و  مى داند  اربيل  شمال  تا  بصره  از  را  عراق  در  ايرانيان 
مى گويد دولت عراق نياز به احداث 20 هزار واحد مسكونى 
را اعلام كرده كه ما در تلاشيم تا 1000 واحد آن را به 

شركت هاى ايرانى اختصاص بدهيم.
رييس اتاق بازرگاني كرمانشاه نيز با بيان اينكه در دو سال 
گذشته عراق اولين شريك صادراتي كشور ما بوده، به روند 
صعودي صادرات كشور به عراق اشاره كرده و مى گويد:« 
پيش بيني  مي شود صادرات ايران به عراق تا پايان سال به 
حدود سه ميليارد دلار برسد كه 60 تا 70 درصد بيشتر از 
صادرات سال گذشته است، البته بايد به اين نكته توجه 
ماه  در شش  عراق  به  تركيه  ارزش صادرات  كه  داشت 
ابتدايي امسال 3/8 ميليارد دلار بوده و پيش بيني  مي شود 

تا پايان سال به هفت تا هشت ميليارد دلار برسد.»
ايران،  امارات،  تركيه،  كشورهاي  همسايگان،  ميان  در 

سوريه و اردن عمده كشورهاي صادركننده كالا به عراق 
فقط  داشتن  علي رغم  تركيه-  ميان،  آن  از  كه  هستند 
يك مرز مشترك و يك گمرك تا حدي ناامن به سبب 
مجاورت با گروه هاي PKK-  19 درصد، امارات 17/3 
درصد و ايران (با داشتن 1400 كيلومتر مرز مشترك با 
عراق و حدود 15 گمرك و بازارچه مرزي) 13/4 درصد از 

كل صادرات به عراق را در اختيار دارند.
در باره  عراق،  در  ايران  بازرگاني  رايزن  نجات نيا،  مهدي 
بازار  اين  در  خود  رقباي  ديگر  با  ايران  فاصله  دلايل 
بسترهاي  از  عراق  و  ايران  تجار  بي اطلاعي  مي گويد:« 
مناسب تجارت بين المللي ميان دو كشور،  مهم ترين عامل 
اين كم كاري است. چرا كه نمي دانند مي توانند كالاهايشان 
را از طريق اعتبارات اسنادي نيز به فروش برسانند. دومين 
عامل اين است كه كاميون هاي ايراني نمي توانند يكسر، 
از ايران وارد بازار عراق شوند و بايد جابه جايي كالاها در 
مرز صورت گيرد. اين امر هزينه و خسارات زيادي به بار 
اين در  و  مي آورد و مستلزم صرف زمان طولاني است 
و  تركيه  اردن،  از  بار  كاميون هاي حمل  است كه  حالي 

سوريه به راحتي وارد بازار عراق مي شوند.»
به گفته نجات نيا، مشكل موجود ديگر بر سر راه توسعه 
تجارت ايران به عراق، نبود زبان مشترك است و تجار 

يكديگر  با  تجارت  براي  علت  به همين  عراق  و  ايراني 
تمايل كمتري ابراز مي كنند، در نتيجه تجارت به مرزها و 
افراد اندكي كه زبان يكديگر را مي فهمند محدود شده و 

در حد خرد باقي مي ماند.
نجم بيت چنعان، رييس اتاق بازرگانى و صنايع خرمشهر 
روى  موثقى  پژوهش  تاكنون  متاسفانه  است:«  معتقد 
است.  نگرفته  صورت  عراق  مردم  مصرفي  فرهنگ 
عراق  كه  آن  با  و  كرده  كار  خيلى  زمينه  اين  در  تركيه 
شريك تجارى اول ماست، تركيه حضور بيشترى دارد و 
نمايشگاه هاى بيشترى را در عراق برگزار مى كند. ترك ها 
اين كشور  بازار  وارد  پسند عراقى ها  و  ذائقه  به  توجه  با 
شده اند، به عنوان مثال شركت هاى لبنياتى تركيه متوجه 
شدند كه عراقى ها چه نوع لبنياتى را مى پسندند و دقيقا 
همان را توليد و به عراق صادر كردند كه به نظر من رمز 

موفقيت و پايدارى آنها در بازار عراق همين است.»
نايب رييس اتاق بازرگانى و صنايع و معادن سنندج نيز 
اعتبارى  حمايت هاى  صورت  در  كه  است  باور  اين  بر 
- بانكى كافى از توليدكنندگان و صادركنندگان كشور، 
هم اينك ما امكان صادرات 10 ميليارد دلارى به كشور 
عراق را داريم. فاروق كيخسروى براى مثال به كشور 
تركيه اشاره مى كند كه حامى صادركنندگان خود است 
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و به ويژه در حيطه صادرات خدمات فنى - مهندسى و 
احداث راه، نيروگاه و ... سرمايه گذاران ترك پروژه هاى 

عظيمى را در دست اجرا دارند. 
درصدى   70-80 اتمام  تا  تركيه  دولت  وى،  گفته  به 
مورد  را  خود  صادركنندگان  و  سرمايه گذاران  پروژه ها، 
از دولت عراق  از آن پس  تا  قرار مى دهد  مالي  حمايت 

هزينه ها دريافت شود.
مجيد مهتدي، رئيس هيات مديره شركت بازرگاني خانه 
صادرات نور (شامل گروهي از شركت ها كه در ايران، عراق 
و امارات به ثبت رسيده اند و در زمينه بازرگاني، نيروگاهي، 
پيمانكاري، دارويي، زيارتي و سياحتي به فعاليت مشغولند) 
به  عراق  در  است  سال   13 حدود  كه  فردي  عنوان  به 
فعاليت هاي بازرگاني مشغول است، موانع موجود در راه 
صادرات به عراق را به دو بخش تقسيم مي كند، بخش 
اول به مشكلات داخلي مربوط مي شود كه عدم حمايت 
اين  راس  در  به عراق  تجار و صادركنندگان  از  بانك ها 
به طوري  مي گيرد،  قرار  بازدارنده  عوامل  و  مشكلات 
براي  اگر  و  اما  ده ها  عراق،  نام  شنيدن  محض  به  كه 
حالت  ساده ترين  در  مي كنند. حتي  ايجاد  صادركنندگان 
كه درخواست صدور ضمانت نامه بانكي براي شركت در 
مناقصه اجراي پروژه هاست، صادركنندگان خدمات فني 
و مهندسي با جواب رد و يا شرايط سخت بانك ها روبرو 
مي شوند و از سر اجبار به بانك هاي خارجي رو مي آورند. 
نداشتن متولي و نبود وحدت رويه در صادرات به عراق نيز 
در زمره مشكلات داخلي قرار مي گيرد. چرا كه سازمان ها 
به  كشور  اين  به  صادرات  براي  ذي ربط  دستگاه هاي  و 

صورت مستقل و گاه موازي عمل مي كنند.»
وي كه متولد بغداد و ليسانسيه حقوق است و به گفته 
عراق  به  صادراتي  كه  صدام  رژيم  زمان  در  خودش 
صورت نمي گرفت از طريق كشورهاي حوزه خليج فارس 
بخش  است،  كرده  اجرا  كشور  اين  در  را  پروژه هايي 
ديگر موانع موجود را چنين برمي شمارد:« ... نبود امنيت 
از  ايراني  توليدات  يا  كالاها  عليه  سوء  تبليغات  كافي، 
عراق  بانك هاي  آمريكايي ها، ضعف  يا  مغرضان  سوي 
در  موجود  مشكلات  و  منعقده  قراردادهاي  پوشش  در 
حواله پول از عراق. در اين ميان مشكلات و تهديدات 
ديگري نيز وجود دارد. براي مثال واسطه ها و دلال هايي 
در عراق فعاليت دارند كه در امر صادرات اخلال ايجاد 
بر  عراق  در  موجود  آزمايشگاه هاي  شرايط  مي كنند، 
وزارتخانه هاي  نيست؛  منطبق  جهاني  استانداردهاي 
به  را  قراردادها  اين كشور،  وجه  امر صادرات  با  مرتبط 

موقع و در زمان معين پرداخت نمي كنند و...»
نور  صادرات  خانه  بازرگاني  شركت  مديره  هيات  رئيس 
معتقد است:«... بانك ها تسهيلاتي كمي براي صادرات به 
عراق قائل مي شوند. فقط بانك اقتصاد نوين با مشاركت 
عراقي ها در اين كشور اقدام به تاسيس يك بانك به نام 
«مصرف التعاون الاقليمي» كرده و از اين طريق به حل 
برخي مشكلات از جمله مسائل مربوط به حواله پرداخته 
است. در مورد تبديل ارز نيز صادركنندگان با مشكلاتي 

مواجه اند و ضررهايي متوجه آنها مي شود كه در معاملات 
كلان به خوبي قابل لمس است.»

حسين ايزدي مديرعامل شركت برفاب كه در سال 1386 
صادركننده نمونه شناخته شده است، موقعيت بازار عراق از 
نظر عمليات بانكي را چنين تشريح مي كند:« به دليل نبود 
بانك ايراني در عراق، سيستم عمليات بانكي و تبديل ارز 
به سختي و با هزينه بالا انجام مي شود. در اكثر مواقع براي 
تبديل ارز بايد دو يا سه بار كارمزد پرداخت كنيم و از آنجا 
كه مبلغ كارمزد نيز بالاست، در مجموع از سود شركت 
صادركننده كاسته مي شود. با توجه به اينكه قيمت هاي 
صادراتي كالا با در نظر گرفتن جوايز صادراتي دريافتي از 
وزارت بازرگاني، تعيين و قيمت ها براي رقابت در آن بازار 
در حد قيمت تمام شده در نظر گرفته مي شود، هزينه هاي 

اضافي باعث كاهش درآمد شركت خواهد شد.»
سوال  اين  به  پاسخ  در  عراق،  در  ايران  بازرگاني  رايزن 
دارد  وجود  موانع  اين  رفع  براي  راهكارهايي  چه  كه 
مي گويد:«  داد و ستد پولي تجار از طريق سيستم بانكي 
يكي از مهم ترين عوامل توسعه تجارت بين المللي است 
موجود،  ناامني هاي  به  توجه  با  و  عراق  درخصوص  كه 

نقاط  به  نقد  به صورت  را  بايد وجوه خرد  بازرگانان  قبلا 
مرزي آورده و پس از خريد و فروش با طرف خود مبادله 
مي كردند كه فرآيند بسيار سخت، ناامن و زمان بري بود 
و نيز امكان انجام معاملات بزرگ را سلب مي كرد، اما 
مدتي است كه به همت چند بانك ايراني اين ارتباطات 
به بهترين وجه برقرار شده و استفاه بهينه از اين فرصت 
نيازمند اطلاع رساني بيشتر است. براي مثال شعب بانك 
كه  اسلامي»  مناطق  سرمايه گذاري  و  توسعه  «تعاوني 
يك بانك مشترك عراقي با دو بانك ايراني به نام هاي 
كشاورزي و اقتصاد نوين است،  در شهرهاي نجف بغداد و 
كربلا همه گونه خدمات بانكي را به شهروندان دو كشور 
ارائه مي دهد. بانك ملي بانك ايراني ديگري است كه در 

عراق (بغداد) شعبه دارد.»
مهم ترين خدمات اين بانك ها صدور ضمانت نامه بانكي 
است كه اصلي ترين مشكل در ارتباط با فروش اعتباري 
را  ايراني  توليدكنندگان  و  بازرگانان  نمايندگي  اعطاي  و 
توسعه  بانك  نوع سرويس،  اين  در  است.  برطرف كرده 
اقليمي با ارزيابي دارايي هايي تجار عراقي و رهن آن نزد 
بانك - برابر بخشي از آن دارايي ها - ضمانت نامه صادر 
مي كند كه در نهايت بانك هاي سهامدار ايراني ضمانت 

اعتبار آن را تاييد و تقبل خواهند كرد.
براساس ماده 11 فصل سوم از قانون سرمايه گذاري عراق، 
سرمايه گذار خارجي حق مشاركت در بورس اموال نقدي 
و اسناد، حق بيمه كردن پروژه در شركت هاي بيمه عراقي 
خارجي يا هر دو و حق افتتاح حساب جاري در بانك ها به 

دينار عراقي و يا هر ارزي خارجي ديگري را دارد.
به  اين قانون ضامن سرمايه گذاري است؛ حق  ماده 12 
يا  و  پرسنل  نبود  صورت  (در  خارجي  نفر  دو  كارگيري 
دادن  اقامت  كاري)،  رشته  آن  متخصص  عراقي  كارگر 
به سرمايه گذار و كارمندان خارجي، ارائه تسهيلات لازم 

جهت ورود و خروج آنها و ...
داراي  پروژه  قانون،  اين   15 ماده  براساس  همچنين 
پرداخت  از  سال   10 مدت  به  سرمايه گذاري،  مجور 

تركيه، امارات و ايران عمده 
كشورهاي صادركننده كالا به 

عراق هستند كه از آن ميان، 
تركيه  19 درصد، امارات 17/3 

درصد و ايران 13/4 درصد 
از كل صادرات به عراق را در 

اختيار دارند
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ماليات معاف است.
نجات نيا معتقد است، با دو كار كليدي مي توان جهشي 
چهار تا پنج برابري در ميزان سرمايه گذاري و صادرات در 
عراق ايجاد كرد:« اول از همه، اطلاع رساني همه جانبه 
مبتني بر واقعيت، در حال حاضر صدا و سيما چهره ناامني 
حد  تا  ناامني  اين  كه  حالي  در  مي دهد،  نشان  عراق  از 
اندكي تنها در بغداد وجود دارد و در ساير استان ها امنيت 
برقرار است. اگر تصاوير واقعي از بازارهاي عراق به نمايش 
درآيد، رويكرد تجار تا حدي تغيير مي كند. راهكار ديگر، 
تسهيل و تسريع كار گمركات است. در حال  حاضر يك 
كالا براي خروج از كشور بايد از 13 مرحله عبور كند كه 
بيش از 10 مرحله آن مي تواند كوتاه  شود؛ اين مراحل و 
نبود تجهيزات و نيروهاي كافي در گمركات مرزي موجب 

پايين آمدن سرعت گمركات شده است.»
درباره  عراق  و  ايران  مشترك  بازرگاني  اتاق  رئيس 
زمينه هاي صدور خدمات فني و مهندسي ايران به عراق 
مي گويد:« ما تلاش همه جانبه اي را براي صادرات خدمات 
فني و مهندسي به عراق آغاز كرده ايم و در مناقصه ساخت 
چندين نيروگاه در اين كشور برنده شده ايم كه در حال 
زمينه  در  هم  عمراني  پروژه  چند  هستيم،  آنها  ساخت 
راهسازي در دست اجرا داريم. از محل كمك هاي ايران، 
و  اجراست  در حال  به بصره هم  راه آهن شلمچه  پروژه 
ايران  در مجموع مي توان گفت يك ميليارد دلاري كه 
به عنوان وام بلندمدت براي عراق در نظر گرفته، صرف 
از  تعدادي  در  است.  شده  عمراني  پروژه هاي  اجراي 
و  كرديم  نيز شركت  عراق  در  برگزار شده  مناقصه هاي 
در چند مورد هم برنده شديم كه ساخت دانشگاهي در 
جنوب عراق، دو پروژه راه در جنوب و شمال و بازسازي 

كارخانه هاي عراق از آن جمله است.» 
در  ايران  اسلامي  جمهوري  سفارت  اقتصادي  بخش 
را  عراقي  مصرف كنندگان  سليقه  گزارشي  عراق،  در 
قيمت  و  كيفيت  مبحث  در  مي كند:«  توصيف  چنين 
در اين مناطق بايد گفت، قيمت حرف اول را مي زند و 
بعد كيفيت، در بصره مردم اقلام ايراني را مي پسندند و 
رقيب جدي نداريم. اگرچه اجناس تركيه اي و سوريه اي 
و  زياد  فاصله  دليل  به  اما  است،  مردم  نظر  مورد  نيز 
و  نيستند  رقابت  قابل  ايران  با  بالاتر،  تمام شده  قيمت 
مردم آنها را ترجيح نمي دهند. اما در مورد منسوجات و 
البسه، عراقي ها محصولات كشور چين را مي پسندند. در 
مورد موادغذايي وارداتي از ايران، آمريكايي ها به دنبال 
بهانه هايي هستند كه ورود آنها را متوقف كنند. بنابراين 
محصولات  بهداشتي ترين  و  سالم ترين  بهترين،  بايد 
صادر شود. بازار مصالح ساختماني نيز براي توليدكنندگان 
ايراني بسيار خوب است و رقيب قابل ملاحظه اي ندارند. 
در خصوص مبلمان، رقيب ايران در اين بازار مصر و بعد 
تركيه است. مبلماني كه در عراق عرضه مي شود نبايد 
بيش از 600، 700 دلار باشد. متوسط خريد مبلمان در 
بازار عراق حدود 400 تا 500 دلار است و قيمت هاي 

بالاتر معمولا فروش نمي رود.»

كشورهايي  چه  عراق  بازار  در  ايران  رقباي  بزرگ ترين 
هستند؟ رايزن بازرگاني ايران در عراق مي گويد:« تركيه 
از رقيبان بزرگ ايران در بازار عراق محسوب مي شود و 
شايد تا امروز كسي نداند كه تجار ترك با اقلام درجه 
سه و چهار خود به لحاظ كيفيت و از طريق تنها يك 
گمرك در استان دهوك، بازار عراق را تسخير كرده اند.» 
كالاهاي تركيه كه در همه جاي عراق يافت مي شود،  
اكثرا از يك نقطه مرزي شمالي؛ حدفاصل دو روستاي 
در  ابراهيم خليل  و  كردستان  اقليم  در  زاخو  مرزنشين 
تجار  توسط  و  حمل  اربيل  تا  يكسره  كاميون  با  تركيه 

كرد در سراسر كشور توزيع مي شود.
نجات نيا تاكيد مي كند كه تحقيقات آنها نشان داده تركيه 
اقلام بي كيفيت خود را وارد بازار عراق مي كند:« در مورد مواد 
مصرفي پروژه هاي خدمات فني و مهندسي نيز همين طور 

است و هدفي جز ارائه جنس ارزانقيمت ديده نمي شود.» 
اما وجه تمايز كالاهاي تركيه نسبت به محصولات ايراني 
در يك ويژگي جالب توجه نهفته است و آن چيزي نيست 

اقلام  بسته بندي  همان  واقع  در  لوكس،   بسته بندي  جز 
به  مي شود  صادر  كشورها  ديگر  بازار  به  كه  يك  درجه 
بازار رعراق نيز راه مي يابد، اما محتويات بسته ها كيفيت 
بالايي ندارند؛ مثل صابون لوكس تركيه كه در ايران نوع 
نسبتا مرغوب و در عراق با همان شكل و شمايل اما با 
كيفيت نازل تر توزيع مي شود و شايد كمي بهتر از صابون 

عطاري ها باشد.
بسته بندي كالاهاي تركيه از ويژگي ديگري نيز برخوردار 
است كه گستره فروش آنها را توسعه مي بخشد و آن وجود 
نشاني هاي كامل و بدون تغيير كارخانه ها و دفاتر بازرگاني به 
زبان عربي به همراه وب سايت آنها روي تمامي كالاهاست 
كه دسترسي مشتريان را به اين مراكز دو چندان مي كند. 
البته به گفته نجات نيا، اين موارد جدا از ده ها راهكار قانوني 
و غيرقانوني همچون رشوه، قيمت شكني، تباني گروهي 
بازار  به  نفوذ  براي  تركيه  خصوصي  بخش  و  دولت  و... 
عراق است:«... دولت تركيه علاوه بر اعطاي مشوق ها و 

تسهيلات فراوان به صادركنندگان خود و هموار كردن راه 
صادرات آنها به عراق كه توافقات و امضاي تفاهمنامه هاي 
بي شماري را در پي داشته است، براي ورود تجار عراقي 
به كشور خود نيز تسهيلات بسياري در نظر گرفته است 
كه صدور رواديد شش ماهه با مجوز چند بار ورود رايگان 
به متقاضيان، از آن جمله است. همچنين تركيه خاص بازار 
عراق نمايشگاه هاي متعددي به ويژه در استان هاي همجوار 
با آن كشور برگزار و با ارسال دعوت نامه براي تك تك تجار 

عراقي از حضور آنها استقبال مي كند.»
مرجعي  چه  عهده  به  سرمايه گذاري ها  امنيت  تضمين 
است؟ رايزن بازرگاني ايران در عراق مي گويد دو مرجع، 
امنيت سرمايه گذاري تجار ايراني را تضمين مي كنند؛ اول 
صندوق ضمانت صادرات كه با گرفتن قرارداد مناقصه، 
ضمانت نامه مالي صادر مي كند و در صورت متضرر شدن، 
منافع از دست رفته را مي پردازد و مرجع ديگر شركت هاي 
بيمه  نظر شركت هاي  زير  كه  عراق هستند  در  بيمه اي 

اروپا، بيمه سرمايه دار و سرمايه گذاري را بر عهده دارند.

نظر  نور،  صادرات  خانه  شركت  مديره  هيات  رئيس  اما 
دارد، مجيد مهتدي مي گويد:« صندوق ضمانت  ديگري 
صادرات آنچنان كه انتظار مي رود از صادركنندگان حمايت 
نمي كند و در نقشي كه صادركنندگان از آن انتظار دارند، 
ظاهر نمي شود،  به طوري كه به جاي تضمين بازگشت پول 
صادركنندگان به عراق، با اخذ وثيقه هاي سنگين در مقابل 
ضمانت نامه هايي كه صادر مي كند، به تضمين اعتبارات خود 
مي پردازد، در حالي كه بايد با توجه به وضعيت خاص عراق 
و با گرفتن مجوز از دستگاه هاي ذي ربط در جهت سهولت 
امر صادرات به اين كشور برنامه اي ويژه تدوين كند. البته 
اين صندوق درصد بيمه اي را كه بايد صادركننده به اين 
صندوق بپردازد، به حداقل رسانده كه مي تواند در تشويق 
ميان  از  به  مشروط  البته  شود،  واقع  موثر  صادركنندگان 
برداشتن ساير موانع نظير مشكلاتي كه ضمن اعتبارسنجي 
افراد در داخل عراق و بيمه كردن توليدات كارخانه هايي كه 

به عراق صادرات دارند، بروز مي يابد.»
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